UNA TEORIA DE LA DISTRIBUCION
DEL TIEMPO

I. — INTRODUCCION

A lo largo de la historia la cantidad de tiempo dedicada al
trabajo no ha sido nunca apreciablemente mayor que la dedica-
“da a ofras actividades. Incluso una semana de seis dias y cator-
ce horas diarias deja disponible todavia la mitad del tiempo to-
tal para dormir, comer y otras actividades. La evolucién econé-
mica ha conducido a una disminucién secular notable en la se-
mana de irabajo de manera que cualquiera que haya sido su
duracién real en el pasado, hoy en dia estd& por debajo de las
cincuenta horas en la mayoria de los paises, vale decir, repre-
senta menos de un tercio del tiempo total disponible. Por lo tan-
to, la distribucién y eficiencia del tiempo en que no se trabaja
puede ser chora mds importante para el bienestar econdmico
que la del tiempo dedicado al trabajo; sin embargo, la gran
atencién que prestan los econcmistas a este Ultimo, deja poco
lugar para la consideracién del primero.

Afortunadamente, hay un movimiento en marcha para resta-
blecer el equilibrio. El tiempo empleado en trabajo fue disminu-
yendo en el pasado, en parte porque los jévenes retrasaban ca-
da vez mds su entrada al mercado de trabajo a causa de la pro-
longacién de su periodo educacional. Desde hace algunos afos,
numerosos autores han venido senalando que el tiempo de los
estudiantes es uno de los insumos del proceso educacional, que
este tiempo podria emplearse para incrementor la oferta de tra-
bajo, v que por lo tanto, el ingreso potencial que pierden los es-
tudiontes, es uno de los elementos del costo de la educacién. De
hecho, de acuerdo con diversas estimaciones, estos ingresos no
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percibidos (¥) constituyen, en los Estados Unidos, la parte prin-
cipal del costo privade de la educacién secundaria y universi-
taria, y una parte importante de su costo social (1). El reconoci-
miento creciente de su importancia ha tenido como consecuen-
cia varios intentos para economizar el tiempo de los estudiantes,
tales como la difusién de los sistemas trimestrales (2) y cuatrimes-
trales de ensenanza.

La mayoria de los economistas ha comprendido chora ca-
balmente la importancia de los ingresos no percibidos en el pro-
ceso educacional y, de manera mds general, en todas las inver-
siones en capital humano, y critican a los educadores y a todos
aquellos que menosprecian la importancia de esos ingresos no
percibidos. De ahi que no pueda dejar de sorprender que no se
haya abordado con la misma minuciosidad el problema de otros
usos no laborales del tiempo. Por ejemplo, se suele enunciar
que el costo de un servicio como el teatro, o de un bien como la
carne, es igual a sus respectivos precios de mercado, a pesar de
que cualquiera estaria de acuerdo en que el concurrir a una fun-
cién de teatro, y atin el alimentarse requieren tiempo, igual que
la educacién; tiempo que o menudo podria ser empleado pro-
ductivamente. De ser asi, el costo global de estas actividades se-
rid igual a la suma de sus precios de mercado mds el valor del
tiempo dedicado a ellas. En otras palabras, al examinar todos
los usos no laborables del tiempo, los costos indirectos deberian
tratarse en la forma en que se lo hace ahora con los de la edu-
cacién.

(*) “forgone earnings” = ingresos no percibidos o ingresos potenciales
perdidos o ingresos perdidos. (N. del T.).

(1) Véase T. W. Schuliz “"The Formation of Human Capital by Education”,
Journal of Political Economy (dic. 1960), y mi obra Human Capital
(Columbia University Press para el N.B E R, 1964), cap. IV. S=s-
tengo alli que la importancia de los ingresos potenciales no perci-
bidos puede observarse directamente, por ejemplo a través del irc-
caso de la ensefanza gratuita, cuyo objeto es eliminar impedimen-
tos para la concurrencia « la universidad, o el incremento en Io
inscripcién que algunas veces ocurre en dredas o periodos de tismgo
de depresién.

(2) Véanse mis comentarios acerca del origen de la tendencia secular
hacia un afio escolar intensificado, ibid.,, p. 103.
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En los dltimos afios, un grupo de estudiosos de la Universi-
dad de Columbia, ha procurado introducir sistemdticamente, al
principio tal vez de manera independiente unos de otros, pero
luego en forma cada vez mdés orgdnica, el costo del tiempo en
las decisiones acerca de actividades no laborables. ]. Mincer ha
puesto de relieve en varios ejemplos empiricos, los sesgos que
se observan en las estimaciones de la elasticidad-ingreso de la
demanda de diferentes bienes, cuando se ignora el costo del tiem-
po 3); ]J. Owen analizé los factores que afectan la demanda de
ocio (4); E. Dean estudié la distribucién del tiempo entre traba-
jo de subsistencia y participacién en el mercado, en algunas
economias africanas (5); mientras tanto yo me he interesado, co-
mo ya se menciond, en el empleo del tiempo en la educacién,
el adiestramiento y otras clases de capital humano. El objeto de
este trabajo es desarrollar una teoria general de la distribucién
del tiempo en todas las demés actividades no laborales. Si bien
hago esta exposicién solamente en mi nombre, gran parte del
mérito que pueda corresponderle pertenece al estimulo recibido
de los autores arriba mencionados, y de otros participantes del
Seminario Laboral de la Universidad de Columbia (6).

(3) Véase "Market Prices, Opportunity Costs, and Income Eifects” en
“Measurement in Economics: Studies in Mathematical Economics and
Econometrics in Memory of Yehuda Grunfeld (Stemford University
Press, 1963). En su bien conocido estudio “Labor Force Participation
of Married Women", en Aspects of Labor Economics (Princeton Uni-
versity Press, 1962), Mincer considera la distribucién de las mujeres
casadas entre “trabajo doméstico” y participacién en la fuerza la-
boral.

(4) Véase The Supply of Labor and the Demand for Recreation (tesis doc-
toral sin publicar, Columbia University, 1964).

(5) Véase Economic Analysis and African Response to Price (tesis doc-
toral sin publicar, Columbia University, 1963).

(6) Deseo destacar, sin embargo, que soy el tinico responsable de cual
quier error. Me gustarfa también expresar mi agradecimiento por los
comentarios recibidos cuando presenté este trabajo en varios semi-
narios desarrollados en las Universidades de California (Los Ange-
les), Chicago, Pittsburgh, Rochester y Yale y en una de las sesiones
del afio 1963 de la Econometric Society. Me fueron sumamente tutiles
los comentarios del primer borrador hechos por Milton Friedman y
Gregory C. Chow; este tiltimo contribuyé tcmbién a la formulacién
matemdtica. Linda Kee me presté una ayuda valiosa en la inves-
tigacién, que fue factible, en parte, gracias al apoyo de IBM.
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El plan de exposicién es el siguiente: en la primera seccién
se expone un andlisis teérico bdsico de la eleccién, en el que se
trata el costo del tiempo en las mismas condiciones que el cos-
to de las mercaderias. En las secciones restantes se consideran
distintas implicancias empiricas de la teoria. Estas incluyen un
enfoque nuevo de las sustituciones entre horas de trabajo y de
“ocio”, la integracién total del llamado consumo “productivo”
en el andlisis econémico, un nuevo andlisis del efecto rgnta sobre
la cantidad y “calidad” de los bienes finales consumidos, algu-
nas sugestiones sobre la medicién de la productividad, un and-
lisis econémico de las colas y algunos otros temas. Aunque me
refiero a trabajos empiricos que han atraido mi atencién, son
escasos los resultados de la comprobacién sistemdtica intentada.

II. — UNA TEORIA REVISADA DE LA ELECCION

De acuerdo con la teoria tradicional, las familias maximizan
tunciones de utilidad de la forma

U=U({ypys - - ys) - . . . . (1)

condicionadas a la restriccién de recursos

2pip=I=W4+V . . . . . (2

donde ¥ son bienes adquiridos en el mercado, p’s sus precios,
I ingreso monetario, W salarios y V otros ingresos. Como hemos
sefialado en la introduccién, lo que nos proponemos es incorporar
sistemd&ticamente en la teoria el tiempo no laborable. Supondre-
mos que las familias combinan tiempo y mercaderias para pro-
ducir mds bienes finales que integran directamente sus funcio-
nes de utilidad. Uno de estos bienes finales es, por ejemplo, la
asistencia a un espectdculo, que requiere insumos tales como
actores, libreto, teatro y tiempo del espectador; otro es el suefo,
que requiere como insumos una cama (a veces somniferos) y
tiempo. Llamaremos a estos bienes finales Z; , lo que se expre-
sard

Z; =f4(x4, T‘) . . A = n . (3)
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donde x; es un vector de mercaderias y 7% un vector de los in-
sumos de tiempo necesarios para la produccién del bien final
i (7). Debe senalarse que cuando se usan bienes de capital como
heladeras o automéviles, ¥ expresa los servicios producidos por
los mismos. Obsérvese también que. T es un vector, porque, por
ejemplo, las horas empleadas durante el dia o durante los dias
de semana, pueden distinguirse de las empleadas durante la
noche o en los fines de semana. Generalmente las derivadas par-
ciales de Z; con respecto .a x; y Ty son mayores o iguales a ce-
ro (8).

Segtn este planteo, las familias son tanto unidades de pro-
duccién como maximizadoras de utilidad. Combinan tiempo y
mercaderias a través de las “funciones de produccién” fs para
producir los bienes finales bdsicos Zs, y elijen la mejor combina-
cién de estos bienes finales por el método convencional de ma-
ximizar una funcién de utilidad

U=UZy...Zn) =Ufp, ... fo) = UGy, . .%m; Ty, . . .Tm) (4)

condicionada a una restriccién de presupuesto

£2...2) =2 . . . .. (9

donde g es una funcién de gasto de Zs y Z es el limite de recur-
sos. La integracién de produccién y consumo estd en contraposi-
cién con la tendencia corriente entre los economistas de separar-
las rigurosamente; tendencia segtn la cual la produccién se rea-
liza en las empresas y el consumo en las familias. Debe sefialar-

(7) Hay varias ventajas empiricas y conceptuales en suponer que las
familias combinan bienes y tiempo para producir bienes finales, en
lugar de dar simplemente por supuesto que el total de tiempo em-
pleado en una actividad es funcién directa del total de bienes con-
sumidos. Por ejemplo, un cambio en el costo de los bienes en rela-
cién al tiempo puede causar una sustitucién significativa de aquel
elemento cuyo costo relativo se eleva. Tanto esta cuestién como otras
aplicaciones, se tratan en las secciones siguientes.

(8) Entiendo que si un bien o perfodo de tiempo fue empleado en produ-
cir diferentes bienes finales, estos '‘costos conjuntos” deben ser dis-
tribuidos completa y Gnicamente entre los bienes finales producidos.
Los problemas que se presentan aqui no son diferentes de los que
se presentan usuclmente en el andlisis de empresas multi-produc-
toras,
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se sin embargo, que en los Gltimos afios se reconoce cada vez
mdés que la familia es, en realidad, una “t&brica en pequenio” (9):
combina bienes de capital, materias primas y trabajo para lim-
piar, alimentarse, procrear y ademds producir bienes finales 1ti-
les, Sin duda, la razén fundamental de la separacién tradicional
es que las empresas establecen normalmente un control sobre
el tiempo trabajado a cambio de mercaderias, mientras que las
familias mantienen un control ‘‘discrecional” sobre las mercade-
rias y tiempo de consumo, desde el momento que crean su pro-
pia utilidad. Si (aunque el supuesto presumiblemente es irreal) las
empresas establecieran tambien su control sobre las mercade-
rias y tiempo de consumo a cambio de proveer utilidad, la se-
paracién hubiera desaparecido répidamente tanto en el andlisis
como en los hechos.

El objetivo bésico del andlisis es encontrar medidas de g yZ
que faciliten el desarrollo de implicancias empiricas. El enfoque
mdés directo consiste en suponer que la funcién de utilidad se
maximiza en la ecuacién (4) condicionada a restricciones dife-
rentes en lo que respecta al gasto de mercaderias y de tiempo,

y condicionada a las funciones de produccién en la ecuacién (3).
~ La restriccién de bienes puede expresarse como

Spu=1=V+Tua . . .. .

donde p¢ es un vector de los precios unitarios de x4, Ty es un
vector de las horas empleadas en trabajo y w un vector de los
salarios por unidad de Tw. La restriccién de tiempo, puede ex-

resarse como LJ
° Si=T.=T—Ts . . ... ()

donde Te es un vector del tiempo total empleado en consumo y
T es un vector del tiempo total disponible. Las funciones de pro-
duccién (3) pueden expresarse en la forma equivalente

T tZy
b¢Z¢} L

X¢
(9) Véase, por ejemplo, A. K. Cairncross, "“Economic Schizophrenia”,
Scottish Journal of Political Economy (feb. 1958).
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donde # es un vector del insumo de tiempo por unidad de Z; y
b¢ es un vector similar para mercaderias.

El problema pareceria ser la maximizacién de la funcién de
utilidad (4) condicionada a las restricciones multiples (6) y (7)
y a las relaciones de produccién de (8). Sin embargo, hay una
sola restriccién bdésica: (6) no es independiente de (7), porque
el tiempo puede convertirse en bienes empleando menos tiempo
en consumo y mds en trabajo. Asf, sustituyendoTyen (6) por su
equivalente en (7), tenemos la restriccién tnica (10)

St +3XTw=V+To . . . . . (9

Usando (8), (9) puede expresarse

Siphi A L=V TE .-, . . (10)
con m¢ = piby + (11)
SI = V+ Tw . - . . . .

El precio global de una unidad de Zs (7)) es la suma de los pre-
cios de los bienes y del tiempo empleado por unidad de Z;. En
otros términos, el precio global del consumo es la suma de pre-
cios directos e indirectos, de la misma forma que el costo global
de inversién en capital humano es la suma de costos directos e
indirectos (11),

Estos precios directos e indirectos son determinantes simétricos
del precio total, y no hay razén analitica alguna para dar mayor
importancia a unos que a otros.

La restriccién de recursos del segundo miembro de la ecua-
cién (10), §’, se puede interpretar {4cilmente si @ es una cons-
tante, independiente de Z;. Porque entonces §’ indicaria el in-

(10) La dependencia entre las restricciones distingue este problema de
otras muchas situaciones de restricciones miltiples en el andlisis eco-
némico, como las que se suscitan en la teorfa usual del raciona-
miento (véase ]. Tobin, "A Survey of the Theory of Rationing”, Eco-
nometrica (oct. 1952). El racionamiento podria reducirse a una situa-
cién de restriccién ftnica, formalmente idéntica, si las raciones fue-
ran vendibles y perfectamente convertibles en ingreso monetario.

(11) Véase mi obra Human Capital, op. cit.
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greso monetario alcanzable, si todo el tiempo disponible fuera
dedicado al trabajo. Este ingreso es “gastado” en los bienes fi-
nales Z; tanto directamente por gastos en bienes 204y, con
indirectamente por la pérdida de ingreso potencial,  YtwZ, es
decir, empleando tiempo en consumo mds bien que en trabaijo.
Mientras @ sea constante, y si son constantes los rendimientos en
la produccién de Z¢ de manera que bs y # 'son fijos cuando p¢
y @ estdn dados, la condicién de equilibrio resultante de maximi-
zar (4) condicionada a (10), toma una forma muy simple:

U¢=%g;=)«m i=l...m . . . (12)

donde A es la utilidad marginal del ingreso monetario. Si @ no
es constante, la restriccién de recursos de la ecuacién (10) care-
ce de una interpretacién 1til: "=V + Tw sobrevaluard el
ingreso monetario alcanzable mientras las tasas marginales de
salario sean inferiores a las tasas medias, Ademds, las condicio-
nes de equilibrio se volverdn mds complicadas que en (12), por-
que los precios medios deberén ser reemplazados por los precios
marginales.

La restriccién total de recursos podria dar una interpretacién
razonable del méximo ingreso monetario alcanzable, sélo en el
caso muy especial e improbable de que los salarios medios sean
constentes, Pero esto significa dejar de lado el enfoque que se ba-
sa en considerar explicitamente separadas las restricciones de bie-
nes y tiempo, y sustituirlas por una en que la restriccién total de
recursos iguale necesariamente al méximo ingreso monetario po-
sible, que ser& llamado simplemente “ingreso global” (12). Por
regla general, este ingreso global, puede obtenerse dedicando
todo el tiempo y demds recursos de una familia a ganar salarios
sin tener en cuenta el consumo. Por supuesto, no se empleard
normalmente todo el tiempo en trabajar: dormir, alimentarse, in-
clusive algtin tiempo ocioso, son requisitos indispensables de
eficiencia, y por lo tanto algo de tiempo (y de otros recursos)
deber& ser empleado en estas actividades para maximizar el in-

(12) Este término surgié de una conversacién con Milton Friedman.
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greso monetario. Sin embargo, el total de tiempo gastado esta-
ria determinado en ese caso solamente por el efecto sobre el in-
greso y no por algin efecto sobre la utilidad. A los esclavos, por
ejemplo, serfa conveniente concederles algtn tiempo “libre”, pe-
ro sélo hasta el punte en que éste contribuya a maximizar su
productividad; igualmente algunas personas libres de ambientes
pobres pueden verse obligadas a maximizar su ingreso moneta-
rio simplemente para poder sobrevivir (13),

Las tamilias de paises ricos, sin embargo, suelen renunciar
al ingreso monetario para obtener una utilidad adicional, es de-
cir, sustituyen ingreso monetario por un mayor ingreso psiquico.
Pueden por ejemplo incrementar su tiempo ocioso, buscar un
trabajo agradable para abandonar otro mejor pagado pero des-
agradable, dar empleo a individuos improductivos por razones
alectivas o consumir un volumen de alimentos superior al reque-
rido para maximizar su productividad. En estas y otras ocasio-
nes el monto de ingreso monetario perdido mide el costo de la
utilidad adicional obtenida.

El enfoque del ingreso global proporciona una restriccién de
recursos significativa, basada firmemente en el hecho de que
bienes y tiempo pueden combinarse en una sola restriccién total,
porque el tiempo puede convertirse en bienes a través del ingre-
so monetario. Incorpora también un tratamiento unificado de to-
das las sustituciones de ingresos no pecuniarios por ingresos pe-
cuniarios, independientemente de su naturaleza y de su origen:
el trabajo o la familia. Las ventajas de este enfoque aparecerén
mds claramente a medida que prosiga el andlisis.

Si llamamos S, al ingreso global y L, al total de ingresos no
percibidos o "perdidos” a causa del interés en obtener utilidad,
la identidad que relaciona a L con § e I es sencillamente

LZy..uZe)=S—IZy.onZa) . - - (19)

(13) Cualquier utilidad que se reciba ser& sélo un subproducto incidene
tal de la prosecucién de ingreso monetario. Tal vez esto explica por-
qué el andlisis de la utilidad no fue claramente formulado y acep-
tado hasta que el desarrollo econdémico elevé los ingresos bien por
encima del nivel de subsistencia.
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I'y L son funciones deZ; porque la cuantia de lo ganado o per-
dido depende de la estructura de’consumo elegida; por ejemplo,
hasta cierto punto, cuanto menor es la contidad de ocio elegida
mayor es el ingreso monetario y menor el monto de ingreso per-
dido (14). Usando las ecuaciones (6) y (8), la (13) se puede ex-
presar

IPOZ A+ L(Z,, ..., Ze) =S . . . . (14)

Esta restriccién bdsica de recursos establece que el ingreso glo-
bal es gastado tanto directamente en mercaderias como indirec-
tamente a causa de la pérdida de ingreso monetario potencial,
Desgraciadamente, no existe una expresién simple para el pre-
cio medio de Zjcomo la de la ecuacién (10). De todos modos lo que
importa para el estudio de la conducta son los precios margina-
les y no los medios y éstos serdn idénticos para la restriccién de
la ecuacién (10) sélo si los salarios medios, #, son constantes. En
este caso, la expresién para la funcién pérdida se simplifica.

L=wTe=a3tZ . . . . . . (15

y la ecuacién (14) se reduce a la (10). Ademds, atn en el caso.
general, los precios; marginales totales resultantes de (14) siem-
pre pueden dividirse en componentes directos e indirectos: las

(14) El ingreso total es obtenido maximizando las funciones de salarios

WeWZy..-Z) - o o o o . . . (1

condicionadas a la restriccién de gasto de la ecuacién (6), a la des-
igualdad m
T . . . ¢« ¢« ... @
1

Y a las restricciones de (8). Supongo para simplificar que el monto
de cada dimensién de tiempo empleado en producir bienes finales
es menor que el total disponible, de manera que (2') puede igno-
rarse; no es diffcil incorporar esta restriccién. Maximizando (1') con-
dicionada a (6) y (8) surgen las siguientes condiciones

W Ll : ’
Zmtgs e ®

donde ¢ es la productividad marginal del ingreso monetario. Dado
que la funcién pérdida esL = (§ — ¥) — W,las condiciones de equili-
brio para minimizar la pérdida son las mismas que para (3'), excep-
to un cambio en el signo.
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condiciones de equilibrio que resultan de maximizar la funcién
de utilidad condicionada a (14) (15) son

U(='A(p‘bg+l4), tm Ll .ol « . . (16)

donde p¢b¢. es el componente directo y Ly el indirecto del precio
marginal total  Peds + Lg.  (16)

La distribucién del tiempo y de los bienes entre actividades
orientadas al trabajo y actividades orientadas al consumo que
se halla detrds de la divisién entre costos directos e indirectos,
sugiere una divisién alternativa de los costos; es decir, entre
aquéllos resultantes de la asignacién de bienes y los resultantes
de la asignacién de tiempo. Expresando Lg== 0L[0Z¢ como

oL 0Ty , OL ox
l‘ = ET‘ —a—z—‘ + “a—x‘ ‘a—z . . . . . (17)

=Uti+ede . - - . . . . . (18)
donde k= % y 6= g.f_; son los salarios marginales perdi-

dos por emplear en Z, respectivamente, mds tiempo y mds bie-
nes. La ecuacién (16) se puede expresar entonces

U=Nbs(ps +¢) +8d] . . . . (19)

El costo marginal total de Zg es la suma de  b¢(Ps + 1), . el cos-
to marginal del empleo de bienes en la produccién de Zy, y #ds,
el costo marginal del empleo de tiempo. Esta divisién seria equi-
valente a una entre costos directos e indirectos sélosi ¢ =0 o
si no hubiera costos indirectos por el empleo de bienes.

(15) Las familias maximizan su utilidad condicionada a la restric¢ién to-
tal Gnica de recursos dada por la ecuacién (14), porque una vez
satisfecha la restriccién de ingreso global, no hay otra restriccién en
el conjunio de Z que pueda ser elegida. Al introducir el concepto
de ingreso global, el problema de maximizar la utilidad condicionada
a las restricciones de tiempo y bienes se resuelve en dos etapas; se
determina primero el ingreso global partiendo de las restricciones
de bienes y tiempo, y luego se maximiza la utilidad condicionada
solamente a la restriccién impuesta por el ingreso global.

(16) Se puede mostrar fécilmente que las condiciones de equilibrio de
(16) coinciden exactamente con las que surgen de la ecuacién (10).
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Z

P

S=pb,Z)+pbyZ, + L(Z), Zy)

o Z,

Se indica en el grdfico precedente la posicién de equilibrio resul-
tante de las condiciones de la ecuacién (16) suponiendo que exis-
ten sélo dos bienes finales. En equilibrio, la inclinacién de la cur-
va de ingreso global de oportunidad —que iguala la tasa de pre-
cios marginales— igualard la inclinacién de una curva de indi-
ferencia, que a su vez es igual a la tasa de utilidades marginales.
El equilibrio se produce en $ Y p’' para las curvas de oportunidad
Sy 8 respectivamente.

En lo que resta del trabajo se desarrollan numerosas impli-
cancias empiricas de la teoria, empezando con los determinantes
de las horas trabajadas y concluyendo con una interpretacién eco-
némica de varios sistemas de colas. Para simplificar la presenta-
cién, se ha supuesto que la distincién entre costos directos e indi-
rectos es equivalente a la de costos en bienes y costos en tiempo;
en otras palabras, se supone que el costo marginal no incurri-
do (*) del empleo de bienes, ¢, es igual a cero. La exposicién
no hubjera cambiado mucho, pero hubiera- resultado mdés engo-

(%) “Marginal forgone cost” (N. del T.).
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rrosa sin el supuesto arriba mencionado (17). Finalmente se
supone hasta la seccién IV que los bienes y el tiempo son em-
pleados en proporciones fijas en la produccién de bienes findles;
es decir que los coeficientes b y # de la ecuacién (8) son cons-
tantes.

III. — APLICACIONES
(a) Horas de trabajo

Si fuera posible determinar los efectos de diversos cambios
sobre el tiempo empleado en consumo, T, se podricn hallar tam-
bién residualmente, sobre la base de la ecuacién (7), los efec-
tos sobre las horas trabajadas, Ty, . Esta seccién considera, en-
tre otras cosas, los efectos de cambios en los ingresos, salarios
y precios de mercado sobre Te,, y por lo tanto sobre Tw, usando
como instrumento principal de andlisis las diferencias existentes
entre los distintos bienes finales en lo que hace a la importancia
de los salarios perdidos que corresponden a cada uno de ellos.

La importancia marginal relativa de los salarios perdidos se

define como
ety

11=m T (20)

donde /; son los salarios perdidos por hora de tiempo, ¢ el ni-
mero de horas empleadas por unida de Z; , p; el precio de mer-
cado de los bienes y #fel nimero de bienes usado por unidad de
Z . Cuanto mayores sean /j y #, mayor serd la importancia de
los salarios perdidos, mientras que cuanto mayores sean p; y by,
menor serd la importancia de los salarios perdidos. De manera
similar, la importancia marginal relativa del tiempo se define
como
— ks
L Copbe+lte (21)

(17) He expuesto en otro lugar algunos efectos de la asignacién de bie-
nes sobre la productividad (véase “Investment in Human Capital:
A Theoretical Analysis”, Joumal of Political Economy, suplemento es*
pecial (oct. 1962, seccién 2); esencialmente el mismo tratamiento pue-
de encontrarse en Human Capital, op. cit, cap. IL
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Si el ingreso global aumenta sélo a causa de un incremento
en V (otros ingresos monetarios), habré& simplemente un despla-
zamiento paralelo de la curva de oportunidad hacia la derecha
sin cambio en los precios relativos de los bienes finales. El con-
sumo de la mayoria de los bienes finales deberd incrementarse;
si aumenta el consumo de todos, las horas de trabajo disminui-
rén, porque el tiempo total gastado en consumo deber& aumentar
si aumenta la produccién de todos los bienes finales, y segin la
ecuacién (7), el tiempo dedicado al trabajo estd& relaciohado in-
versamente con el dedicado al consumo. Las horas trabajadas
podrdn aumentar sélo si los bienes finales relativamente tiempo-
intensivos, aquéllos en que Y es grande, son suficientemente po-
co importantes en el conjunto de los bienes finales (18).

Un aumento porcentual uniforme en los salarios en todas las
asignaciones de tiempo incrementard el costo por hora del tiem-
plo empleado en consumo en el mismo porcentaje para todos los
bienes finales (19). Los precios relativos de los diferentes bienes

(18) El problema es: bajo qué condiciones seria

‘-aT. . dT — 22‘ "
- = 77 4 v <0 L e (1)
BZ.
cuando 2(pibs + I,t‘) s K: s o® o @ s o. e (29

Si el andlisis estuviera limitado al caso de sélo dos bienes finales
donde Z, fuera mdés intensivo en tiempo, entonces puede demostrar-
se f4cilmente que (1) ser& vdlida si, y sélo si

OZI 7 )
W < o) (ubs T Gt v e v ow s v 5

(19) Porque un cambio uniforme de g significa
Wi=(1+BWZ, ...Z)

donde W, representa a la funcién de salarios antes del cambio y W,
después del cambio. Dado que la funcién de pérdida se define

como
L=S—W-V
= w(2) — w(Z),
entonces L =W (2) (Z)

(1 + B) (Wa(d) - Wy(2)) = (1 +B)Ly

En consecuencia todos los costos de oportunidad cambian también
a causa del cambio en B.
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finales cambiardn, sin embargo, si los salarios perdidos no son
igualmente importantes para todos ellos; en especial los precios
de las bienes finales en que los salarios perdidos son relativa-
mente importantes, se elevardn mds. Ahora bien, el teorema fun-
damental de la teoria de la demanda establece que un cambio
compensado en los precios relativos induce a las familias a con-
sumir menos de los bienes finales cuyo precio se eleva. El gré-
fico precedente muestra el efecto de un alza en los salarios, com-
pensada completamente por una disminucién en otro ingreso: la
curva de oportunidad rotard en la direccién de las agujas del
reloj desde la posicién inicial p si Z, fuera el bien final de mayor
intensidad de salarios. El nuevo equilibrio p’ debe estar a la
izquierda y arriba de p, es decir, se consumird menos de Z; y
mds de Z, .

Por lo tanto un alza uniforme y compensada en los salarios
produciré un desplazamiento del consumo de bienes finales
salario-intensivos hacia . bienes finales intensivos de bienes. Ya
que las intensidades de salarios y de tiempo tienden a estar co-
rrelacionadas positivamente (20), el consumo de los bienes fina-
les tiempo-intensivos disminuird. A su vez, una disminucién del
consumo de este tipo de bienes finales, conducird a una reduc-
cién del tiempo total empleado en consumo, y por lo tanto a un
‘incremento del tiempo dedicado al trabagjo (21).

(20) De acuerdo con las definiciones de intensidad de salarios y de tiem-
po en las ecuaciones (20) y (21), las mismas estarén positivamente
correlacionadas salvo que [; y 4 estén a su vez correlacionados en
forma suficientemente negativa, Véase mds adelante una exposicién
més amplia del tema,

(21) Debe sefialarse que esta conclusidn es en general vélida, atn cuando
las familias sean irracionales; no se requieren cdlculos complicados
sobre el valor del tiempo dedicado al trabajo o al consumo, o un
conocimiento sustancial sobre el monto de tiempo insumido en los
diferentes bienes finales, para llegar a ese resultado. Atn en familias
que no tienden a maximizar su utilidad, que son impulsivas o de
hdbitos fijos, etc., los cambios en las .horas trabajadas tenderén a
estar positivamente relacionados con cambios compensados en los
salarios, porque las curvas de demanda tienden a tener inclinacién
negativa, aln para tales familias (véase G. S. Becker “Irrational
?;élzc;vior and Economic Theory”, Jourmal of Political Economy, feb.
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El efecto de un incremento no compensado en los salarios
sobre las horas trabajadas, depender& de la fuerza relativa del
electo sustitucién y del efecto renta. El primero aumentard
las horas de trabajo, el segundo las reducirg; cudl de los dos
efectos resultard dominante, es algo que no puede determinar-
se a priori.

La conclusién de que un alza neta en los salarios incremen-
ta las horas trabajadas y un alza neta en el ingreso las reduce,
debe resultar muy familiar, porque es el resultado tradicional del
andlisis ya conocido sobre trabajo y ocio. ¢Cudl es entonces la
relacién entre nuestro andlisis, que trata a todos los bienes fi-
nales simétricamente y destaca sélo diferencias en las intensida-
res relativas de tiempo y de salarios, y el andlisis corriente que dis-
tingue un bien final de propiedades especiales llamado “ocio”,
de los demdés bienes findles? Es fdcil demostrar que el andlisis
corriente de trabajo-ocio es un caso especial de nuestro andlisis,
en el cual el costo del bien final llamado ocio consiste entera-
mente en salarios perdidos y el costo de los demds bienes fina-
les enteramente en bienes (22),

Como descripcién de la realidad, por supuesto, el enfoque
tradicional no es sostenible, ya que virtualmente en todas las ac-
tividades se emplean simulténeamente tiempo y bienes. Podria

(22) Supénganse dos bienes finales Z, y Z,, donde el costo de Z; depende
sélo del costo de las mercaderias mientras que el costo de Z, depende
sblo del costo del tiempo, La restriccién de presupuesto de bienes
seria simplemente

hbZ, =I=V+ T

y la restriccién de tiempo seria
$Z,=T—T,

Esta es esencialmente el dlgebra del andlisis presentado por Hen~
derson y Quandt, y su tratamiento es representativo. Ellos llaman
a Z, “ocio” y Z, es un promedio de diferentes bienes finales. Su
condicién de equilibrio —que la tasa de sustitucién entre bienes y
ocio iguale la tasa real de salarios— es precisamernte un caso espe-
cial de nuestra ecuacién (19). (Véase Microeconomic Theory, Mc
Graw-Hill, 1958, p. 23).
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ser definido tal vez como una necesidad analitica o como una
aproximacién extremadamente perspicaz a la realidad. Sin em-
bargo, los efectos usuales de sustitucién y renta de un cambio
en los recursos sobre las horas trabajadas, han sido f&cilmente
derivados de un andlisis md&s general, que destaca solamente
que la importancia relativa del tiempo varia entre los bienes fi-
nales. El resto del trabgjo trata de ir mds lejos y procura demos-
trar que el enfoque tradicional, que est& centrado en la demanda
de "ocio”, ha constituido un gran obstdculo para el progreso en
este campo, ya que el enfoque mds directo y general presentado
aqui lleva naturalmente a una variedad de implicaciones nun-
ca alcanzadas hasta ahora.

Los dos determinantes de la importancia de los salarios per-
didos son el monto de tiempo empleado por unidad monetaria
de bienes y el costo por unidad de tiempo. Leer un libro, cortar-
se el pelo, trasladarse de un lugar a otro, llevdn mds tiempo por
unidad monetaria de bienes, que cenar, ir a un night-club o en-
viar los nifios a campamentos de veraneo privados. Ceteris pari-
bus, los salarios perdidos serdn mds importantes en el primer gru-
po de bienes finales que en el segundo.

La importancia de los salarios perdidos estard determinada
unicamente por la intensidad de tiempo sdlo en el caso en que el
costo del tiempo sea igual para todos los bienes finales. Es de
presumir, sin embargo, que el costo del tiempo varie considera-
blemente entre los distintos bienes finales y también en periodos
diferentes. Por ejemplo, el costo del tiempo es frecuentemente
menor en los fines de semana y durante las noches porque mu-
chos negocios estdn cerrados (23), lo que explica porqué una
famosa agencia de vigjes incluye intencionadamente un fin de
semana en cada vigje entre los Estados Unidos y Europa (24). El

(23) Sin embargo, para los trabajadores que reciben pagas con prima en
los fines de semana y durante la noche, el costo del tiempo puede
ser entonces considerablemente mayor.

(24) Véase el anuncio de la United States Lines en varios nGmeros de
la revista New Yorker: "La S. S. United States incluye regularmente
un fin de semana en sus cinco dfas a Europa, ahorrédndoles asi tiem-
po (econbémico) a los hombres de negocios”. (Insertado por el autor).
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costo del tiempo también tiende a ser menor para aquellos bie-
nes finales que contribuyen al esfuerzo productivo, es decir, aqué-
llos a los que tradicionalmente se ha englobado bajo el nombre
de "consumo productivo”, Estén incluidos en esta denominacién
una cantidad considerable de sueno, alimento, y atin de “diver-
sién”. El costo de oportunidad del tiempo es menor porque es-
tos bienes finales contribuyen indirectamente a la obtencién de
salarios. La idea de consumo productivo ha tenido una existen-
cia larga pero azarosa en el pensamiento econémico; nuestro and-
lisis la incorpora sistemdticamente a las decisiones de las fami-
lias.

Aunque la especificacién formal del ocio en los modelos
econémicos ha ignorado los gastos en bienes, no podria soste-
nerse que una especificacién mds correcta asociaria simplemen-
te el ocio con salarios perdidos relativamente grandes? La mayo-
ria de las concepciones acerca del ocio dan por sentado que és-
te es tiempo-intensivo y no contribuye indirectamente a la ob-
tencién de salarios (25), dos caracteristicas importantes de los
bienes finales salario-intensivos. Por otra parte, no a todas aque-
llas actividades habitualmente consideradas como ocio les co-
rresponden necesariamente salarios perdidos relativamente im-
portantes: frecuentar night-clubs es considerado generalmente
ocio, y sin embargo, por lo menos en sus formas mds costosas,
tiene un componente elevado de gasto. Por lo contrario, otras ac-
tividades tienen salarios perdidos relativamente elevados y no
son consideradas ocio: cortarse el pelo, o cuidar nifios, son dos
ejemplos al respecto. En consecuencia, la distincién entre bie-
nes finales salario-intensivos y otros tipos de bienes finales, co-
rresponde sélo en parte a la distincién tradicional entre ocio y
demdés bienes finales. Deberia pues, prestarse menos atencién a

(25) Por ejemplo, el Webster's Collegiate Dictionary define “leisurely”
(ociosamente) como “caracterizado por ocio; que insume abundante
tiempo™ (itdlicas del autor); por otro lado S. de Grazia, en su reciente
obra Of Time, Work and Leisure, dice: “el ocio es un estado en que
la actividad se lleva a cabo por sus beneficios inmediatos o como un
fin en sf mismo” (New York: The Twentieth Century Fund, 1962, p. 15).
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los conceptos corrientes de ocio desde que se ha demostrado que
el concepto de importancia relativa de los salarios perdidos es mds
apropiado para el andlisis econémico. En verdad, aunque el filéso-
fo social puede verse obligado a definir el concepto de ocio con
precisién (26), el economista puede alcanzar todos los resultados
que tradicionalmente ha obtenido, y también muchos otros, sin
introducirlo en absoluto!

¢Es tan dificil distinguir el ocio del no-trabajo (27) como el
trabajo del no-trabajo. ¢El viaje pendular, es trabajo, no-trabajo
o ambas cosas? ¢Y qué decir acerca de un almuerzo de negocios,
una dieta conveniente o el relajamiento? En realidad, la nocién
de consumo productivo fue introducida precisamente para in-
volucrar aquellos bienes finales que contribuyen tanto al traba-
jo como al consumo. ¢No puede entonces considerarse al trabajo
puro como un bien final limite del conjunto de bienes finales, cu-
ya contribucién al consumo sea nula? De manera similar, el con-
sumo puro serfa un bien final limite en sentido contrario, cuya
contribucién al trabajo fuera nula; y por otra parte los bienes
finales intermedios, contribuirdn tanto al consumo como al traba-
jo. Cuanto més importante sea la contribucién al trabajo en rela-

(26) S. de Grazia ha mostrado recientemente, y en forma amena, las
muchas dificultades para lograr una definicién digna de confianza,
y a fortiori, para estimar cuantitativamente el monto del ocio. Véase
ibid, cap. IlI y IV; véase también W. Moore, Man, Time and Society
(New York: Wiley, 1963), cap. II; J. N. Morgan, M. H. David, W. I.
Cohen y H. E. Brazer, Income and Welfare'in the United States, (New
York: MacGraw+-Hill, 1962), p. 322, y Owen, op. cit.,, cap. IL

(27) A veces el ocio verdadero es definido como el monto de tiempo dis-
crecional disponible (ver Moore, op. cit, p. 18). Pero es siempre di-
ficil atribuir un significado riguroso a la palabra “discrecional”, cuan-
do se refiere a recursos econdémicos. Se puede decir que en perfodo
corto el tiempo de cornsumo es discrecional, y el tiempo de trabajo
no lo es, porque este Gltimo estd parcialmente subordinado al control
autoritario de los empleadores. (AGn esta distincién desapareceria
si las unidades familiares establecieran cierto control autoritario em-
presarial sobre su tiempo de consumo; véase lo que al respecto se
expuso en la seccién II). En perfodo largo esta definicién de tiempo
discrecional es sospechosa, porque la disponibilidad de fuertes alter-
nativas de empleo, volveria al tiempo de trabajo también discrecio-
nal.
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cién al consumo, menor tenderd a.ser la importancia relativa de
los salarios perdidos. En consecuencia, los efectos de cambios
en salarios, otros ingresos, etc. sobre las horas trabajadas re-
sultan esencialmente asimilables a un caso especial de los efec-
tos de cambios en salarios, etc. sobre el consumo de bienes fi-
nales de menor intensidad de salarios, Por ejemplo, un alza ne-
ta en los salarios reducird el precio relativo e incrementar& asf
el tiempo empleado en esos bienes finales, incluyendo el tiem-
po empleado en trabajo; algo similar ocurre con los cambios en
el ingreso y en otras variables. La generalizacién alcanzada por
nuestro enfoque es atin mayor de lo que pudo haber parecido en
un principio.

Antes de concluir con esta seccién, mencionaremos breve-
mente algunas otras consecuencias destacables de nuestra teo-
ria. Asf como un alza (compensada) en los salarios aumenta los
precios de los bienes finales con salarios perdidos relativamen-
te grandes, induce una sustitucién de los mismos e incrementa
las horas trabajadas, asf también una baja (compensada) en
los precios de mercado inducird una sustitucién de los bienes
finales antes mencionados e incrementaré las horas trabajadas:
los efectos de cambios en los costos directos e indirectos son si-
métricos. Owen presenta algunas pruebas que indican que las
horas de trabajo en los EE. UU. disminuyeron algo mds en los
primeros treinta afios de este siglo que en la siguiente treintena,
no porque los salarios se elevaran mds durante el primer perio-
do, sino porque los precios de mercado de los bienes finales pa-
ra esparcimiento descendieron entonces mds (28). '

Un resultado bien conocido del enfoque tradicional de tra-
bajo-ocio es que un alza en el impuesto sobre la renta induce,
por lo menos, un efecto de sustitucién de trabajo por “ocio’.
Nuestro enfoque llega al mismo resultado sélo que por via de
una sustitucién de trabajo por consumo tiempo-intensivo, y no
por ocio. Si un alza en el impuesto sobre la renta se combina

(28) Ver op. cit, cap. VIII A los bienes finales para esparcimiento les co-
rresponden presumiblemente salarios perdidos relativamente grandes.
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con una imposicién apropiada sobre los bienes usados en la pro-
duccién de bienes finales tiempo-intensivos, o con subsidios a
los bienes usados en otros bienes finales, no habré necesariamen-
te cambios en los precios relativos globales, y tampoco sustitu-
cién de trabajo por consumo tiempo-intensivo. Lo anterior surge
como una mera consecuencia adicional de nuestro enfoque; el
enfoque tradicional ha llegado re¢ientemente a la misma conclu-
sién, pero por un camino mucho mds complicado (29),

En el andlisis tradicional no hay excepcién a la regla segiin
la cual un alza neta en los salarios no induce ninguna disminucién
en las horas trabajadas, En nuestra teoria si es factible una ex-
cepcién, porque si las intensidades de tiempo y salarios (es de-
cir, Iy 4 y & ) estén correlacionadas negativamente, un alza ne-
ta en los salarios inducird una sustitucién de trabajo por bienes
finales tiempo-intensivos (30). Aunque esta excepcién ilustra el
mayor poder analitico de nuestro enfoque, no hay razén para
creer que es empiricamente mds importante que la excepcién a
la regla de efectos de renta.

(b) La productividad del tiempo

La mayor parte del gran incremento secular en los salarios,
que estimulé el desarrollo del andlisis de trabajo-ocio, fue conse-
cuencia de un aumento en la productividad del tiempo dedicado al
trabajo, debida a su vez al crecimiento del capital fisico y humano,
al progreso técnico y a otros factores. Ya que un alza en los sa-

(29) Véase W. ]. Corbett y D. C. Hague, “"Complementary and the Excess
Burden of Taxation”, Review of Economic Studies, Vol. XXI (1953-54);
también A. C. Harberger, "Taxation, Resource Allocation and Welfare”
en Role of Direct and Indirect Taxes on the Federal Revenue System
(Princeton University Press, 1964). ;

(30) El efecto sobre los salarios es mds dificil de determinar porque por
hipétesis, los bienes finales tiempo-intensivos tienen costos menores
por unidad de tiempo en relacién a otros bienes finales. Un cambio
en direccién a los primeros elevaria, por consiguiente, los salarios
por hora, lo que equilibraria parcialmente, y tal vez mds que total-
mente, la reduccién en las horas trabajadas. Incidentalmente, esto
ilustra cémo la productividad de las horas trabajadas estd influen-
ciada por la estructura de consumo elegida.
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larios que resulta de un incremento en la productividad tiene
efectos de renta y de sustitucién, la disminucién secular del na-
mero de horas trabajadas por semana hace evidente que el efec-
to renta fue lo suficientemente fuerte como para anular el efec-
to sustitucién.

El crecimiento secular del capital y el desarrollo técnico me-
joraron también la productividad del tiempo dedicado al consu-
mo: los supermercados, los automéviles, los somniferos, las afei-
tadoras eléctricas y los teléfonos son unos pocos pero importan-
tes ejemplos de tales desarrollos. Una mejora en la productivi-
dad del tiempo de consumo, produce un cambio en los precios
relativos de los bienes finales e incrementa el ingreso global, lo
que a su vez tiene efectos de sustitucién y renta. Lo interesante
es que se sugiere una interpretacién muy diferente de la
que se hace sobre la disminucién observada en las horas
de trabagjo, porque estos efectos son precisamente opues-
tos a los producidos por mejoras en la productividad del tiempo
de trabgjo,

Supéngase un incremento uniforme, expresado porcentual-
mente, sélo en la productividad del tiempo de consumo, es decir,
una baja de todos los tj , que es el tiempo requerido para pro-
ducir una unidad de Zi . Los precios relativos de los bienes fi-
nales a los que corresponden salarios perdidos elevados baja-
rdn, lo que inducird una sustitucién hacia estos bienes finales en
detrimento de otros, originando también una disminucién en las
horas de trabajo. Puesto que el incremento en la productividad
tiene también un efecto renta (31), qumentard la demanda de
bienes finales y por lo tanto la de otros bienes. Pero como se ha
supuesto que la productividad del tiempo de trabajo es constan-
te, sélo podrén obtenerse mds bienes por un incremento en la
cantidad de trabajo. En otros términos el mayor ingreso real re-

- (31) El ingreso monetario global no se alterar& si es obtenido empleando
todo el tiempo en actividades puramente laborales. Tender& o au-
mentar si se requieren también wtros usos del tiempo, Pero afin cuan-
do el ingreso monetario global no se altere, el ingreso real global
aumentard porque han disminuido los precios de Zj.
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sultante de un avance en la productividad del tiempo de consu-
mo, causard un aumento en las horas de trabgjo.

En consecuencia, si se pone énfasis sobre el incremento se-
cular en la productividad del tiempo de consumo, se llega a una
interpretacién muy diferente de la disminucién secular en las ho-
ras trabajadas, En lugar de enunciar que un efecto renta pode-
roso ha anulado a un efecto sustitucién mds débil, se deber&
afirmar que un efecto sustitucién muy intenso ha anulado a un
efecto renta'més débil.

Por supuesto, tanto la productividad del tiempo de trabajo
como la del tiempo de consumo tienden a aumentar a largo pla-
zo; de ahf que la interpretacién correcta ocupa una posicién in-
termedia. Si ambas productividades aumentan en la misma pro-
porcién, no habr& cambios en los precios relativos, y tampoco
se originan efectos de sustitucién, ya que el alza en Ij indu-
cida por una mayor productividad del tiempo de trabajo, estard
exactamente compensada por el descanso en f#; inducido, a su
'vez, por una mayor productividad en el tiempo de consumo, per-
maneciendo constantes los salarios perdidos marginales

Aunque los efectos renta también tienden a compensar cual-
quier otro efecto, esto ocurrir& en forma completa tnicamente
si la elasticidad ingreso de la demanda de bienes finales tiem-
po-intensivos es igual a la unidad. Las horas trabajadas dismi-
nuirdn si la elasticidad es mayor que la unidad y aumentarén en
el caso contrario (32). Ya que probablemente estos bienes fi-
nales han debido ser en su conjunto bienes de lujo, un incre-
mento en el ingreso, tenderd a reducir las horas trabajadas.

La productividad de tiempo de trabajo ha mejorado proba-
blemente en mayor proporcién que la del tiempo de consumo,

(32) Por lo tanto el punto de vista de Knight de que un aumento en el
ingreso aumentard& el “ocio” no es necesariamente verdadero, aunque
el ocio fuera un bien superior y ain a pesar del énfasis que pone
Robbins en el efecto' sustitucién” (ver L. Robbins “"On the Elasticity
of Demand for Income in Terms of Effort”, Economica, jun. 1930).
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aunque sea solamente por razones familiares asociadas con la
divisién del trabajo y las economias de escala (33). Es probable
pues que se hayan manifestado los efectos tradicionales de sus-
titucién y renta tendientes a incrementar y disminuir respecti-
vamente la cantidad de trabajo, ya que los bienes finales tiempo-
intensivos son bienes de lujo, Por consiguiente, la disminucién
secular en las horas trabajadas implica Gnicamente que los efec-
tos de renta combinados han neutralizado el efecto sustitu-
cién y no que el efecto renta originado exclusivamente en un
avance de la productividad del tiempo de trabajo, haya neutrali-
zado solo el efecto sustitucién correspondiente.

En un enfoque transversal, las horas trabajadas por los va-
rones disminuyen generalmente menos a medida que los ingre-
sos aumentan de lo que han disminuido a lo largo del tiempo.
La diferencia entre estas relaciones se explica parcialmente por
la diferencia entre ingresos reales y declarados, o por interde-
pendencias entre las horas trabajadas por diferentes trabajado-
res (34); también por la distincién entre productividad del traba-
jo y del consumo. Existe la presuncién de que las personas clasi-
ficadas transversalmente segiin su ingreso monetario o salarios,
difieren md&s en la productividad del trabgjo que en la del con-
sumo, porque estén diferenciadas esencialmente por el tipo de
trabajo. Este argumento no se aplica a las series de tiempo
porque alli las personas estén clasificadas por tiempo calendario,
neutral en principio respecto a esas productividades. Por consi-
guiente, el efecto sustitucién tradicional tendiente a incremen-
tar el trabajo, puede ser mayor en un enfoque transversal, lo
que contribuye a explicar la razén de la inclinacién menos ne-
gativa de la relacién entre el ingreso y las horas trabajadas por

(33) El ensayo justificadamente famoso de Wesley Mitchell “"The Backward
Art of Spending Money”, estudia algunas de estas razones. (Véase
" el primer ensayo en la coleccién “The Backward Art of Spending
Money and Other Essays” (New York: MCGraw-Hill, 1932).

(34) A. Finnegan encuentra relaciones transversales més profundas cuan-
do se emplean horas e ingresos medios de diferentes ocupaciones
(véase "A Cross-Sectional Analysis of Hours of Work”, Journal of
Political Economy, oct. 1962).
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hombre, y constituye una prueba adicional de que el efecto sus-
titucién no es débil en los hombres (35).

En los EE. UU. la productividad en el sector de servicios pa-
rece haber avanzado mds lentamente —al menos desde 1929—
que la productividad en el sector de bienes (36). Las actividades
terciarias como el comercio minorista, el transporte, la educacién
y la salud, utilizan una buena parte del tiempo de las familias
que nunca se registra en las series de insumos, produccién y
precios, o sea, en medidas de productividad. La incorporacién
de ese tiempo a las series mencionadas y la consideracién de
los cambios en sus productividades contribuiria, en mi opinién,
a una mejor comprensién de las diferencias aparentes entre los
adelantos de la productividad de esos sectores,

Se puede encontrar un ejemplo excelente en un estudio re-
ciente sobre la tendencia de la productividad en los servicios de
peluqueria en los EE. UU. (37). Las medidas convencionales de
productividad muestran un avance relativamente escaso desde
1929, a pesar que desde entonces acd se ha producido una
verdadera revolucién en este campo. En la década de los anos
veinte, el servicio de afeitar representaba una gran parte de la
actividad de las peluquerias, pero en la década del cincuenta, se
redujo a causa de la difusién de las mdquinas de seguridad y de
las afeitadores eléctricas. En lugar de trasladarse hasta la peluque-
ria, esperar, afeitarse y luego dirigirse a otra ocupacién, los hom-
bres ahora se afeitan en sus hogares, ahorrando traslados, esperas
y atn tiempo en el acto mismo de afeitarse. Este avance considera-
ble en la productividad del sector no se registra en ninguna parte.
Si se construyera una medida de la productividad para las ac-
tividades de peluqueria en general, incluyendo afeitadas, cres

(35) Obsérvese que Mincer ha encontrado un efecto sustitucién muy fuerte
en las mujeres (véase “Labor Force Participation of Married Women”,
op. cit.).

(36) Véase el ensayo de Victor Fuchs "Productivity Trend in the Goods
and Service Sectors, 1929-61: A. Preliminary Survey”, N. B. E R.
Occasional Paper, oct. 1964.

(37) Véase J. Wilburn “Productivity Trend in Barber and Beauty Shops”,
informe mimeografiado, N. B. E. R,, set. 1964.
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que el indicg mostraria un avangce desde 1929 comparable al
de la mayoria de los bienes (38).

(c) Elasticidades-ingreso

Las elasticidades ingreso de la demanda se estiman con
frecuencia transversalmente a partir de la conducta de consu-
midores que pertenecen a diferentes niveles de ingresos. Cuan-
do los consumidores efectian sus compras en el mismo lugar, es
natural suponer- que se enfrenton con los mismos precios. Pero
si los ingresos difieren, porque difieren los salarios —y las di-
ferencias transversales en los ingresos derivan normalmente de
diferencias en los salarios—, los precios de los bienes finales
diferirédn sistemdticamente. Los precios serdn mayores para los
consumidores de alto ingreso, porque sus salarios perdidos son
mdés elevados (lo que significa, incidentalmente, que las dife-
rencias en el ingreso real son menores que en los ingresos mo-
netarios) y los precios de los bienes finales salario-intensivos
resultardn mucho mdés elevados.

Por lo tanto, las relaciones transversales entre consumo e
ingreso no miden solamente el efecto renta, porque estén afec-

tadas por diferencias en los precios relativos y en los ingresos
(39), El efecto renta resulta subestimado para bienes finales sala-

rio-intensivos y sobreestimado para otros bienes finales, por-
que los precios relativos més altos de los primeros constituyen
un incentivo para que se los sustituya por los segundos. La
elasticidad-ingreso de la demanda de “ocio”, bienes finales im-
productivos y tiempo-intensivos resultar4 pues, subvaluada, en
estimaciones transversales, y la de “trabajo”, bienes finales pro-
ductivos e intensivos en bienes, resultar& sobrevaluada. Las elas-

(38) El desplazamiento del acto de afeitarse de la peluqueria a los ho-
gares ilustra cémo y porqué atn en dreas urbanas, las familias se
han vuelto “fdbricas en pequefio”. Con el impulso de un incremento
general en el valor del tiempo, las familias se han sentido estimula-
das para encontrar maneras de ahorrar evitando traslados y esperas
y desarrollando un mayor nimero de actividades ellas mismas.

(39) En el trabajo de Mincer "Market Prices...”, op. cit., se estiman elas-
ticidades ingreso mds_apropiadas, para varios bienes finales,
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ticidades ingreso aparentemente bajas en bienes finales salario-
intensivos y aparentemente altas en otros bienes finales, pueden ser
meramente una ilusién resultante de los efectos sustitucién (40),

Ademds, de acuerdo con nuestra teoria, la demanda depen-
de también de la importancia de los salarios como fuente de in-
greso. Porque si el ingreso total se mantuviera constante, un
aumento en los salarios originaria solamente efectos de sustitucién
de bienes finales salario-intensivos por otros intensivos en bie-
nes. Asi, una consecuencia poco usual del andlisis, que puede y de-
be ser verificada con datos disponibles de presupuestos de gasto,
es que el origen del ingreso puede tener un efecto significativo so-
bre las pautas de consumo. Un caso especial e importante se
encuentra en las comparaciones del consumo de trabajadores
ocupados y desocupados. Los trabajadores desocupados no sé- -
lo tienen ingresos mds bgjos, sino también costos no incurridos me-
nores, y por lo tanto, precios del tiempo y de otros bienes fi-
nales salario-intensivos relativamente mdés bajos. La propensién
de los desocupados a ir a pescar, mirar televisién, seguir cursos
escolares, etc., son ilustraciones vividas de los incentivos que
tienen para sustituir por bienes finales tiempo-intesivos, otros in-
tensivos en bienes.

Es interesante la aplicacién del andlisis a la relacién entre
el tamafio de la familia y su ingreso (41). El punto de vista tra-
dicional, basado generalmente en correlaciones simples, sostie-
ne que un cumento en el ingreso conduce a una reduccién en
el nimero de hijos por familia, Sin embargo, si el conocimiento
sobre control de la natalidad y otras variables se suponen
constantes, la teoria econémica sugiere una relacién positiva
entre el tamafio de la familia y el ingreso, y en consecuenciq,

(40) Con respecto a esto obsérvese que los datos transversales son prefe-
ridos frecuentemente a los de series de tiempo, en la estimacién de
elasticidades-ingreso, precisamente porque se los supone amplia-
mente independientes de colinealidad entre precios e ingresos (Véa-
se, por ejemplo, ]. Tobin “A Statistical Demand Function for Food in
the USA"” Journal of the Royal Statistical Society, Serie A, 1950).

(41) En la Gltima seccién se consideran los sesgos en las estimaciones
transversales de la demanda de trabajo y ocio.
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que la correlacién tradicional negativa resulta de correlaciones
positivas entre ingreso, conocimiento y algunas otras variables.
Los datos que he podido reunir justifican esta interpretacién, al
igual que los encontrados en varios estudios subsiguientes (42).

Aunque positiva, la elasticidad del tamafio de la familia
respecto al ingreso es aparentemente muy baja, ain cuando
el conocimiento sobre control de la natalidad se suponga cons-
tante. Para algunos autores esto es una prueba de que el ta-
mano de la familia no puede incluirse provechosamente en el
andlisis econémico tradicional (43). Se ha sefalado sin embargo,
que la baja elasticidad que se encuentra para los hijos no es
tan inconsistente con la de los bienes desde el momento que se
distinguen las elasticidades ingreso de cantidad y calidad (44).
Respecto de muchos bienes, los gastos mayores toman la forma de
incrementos de calidad —gasto mayor por libra, por auto, etc— y
el incremento en la cantidad es modesto. Andlogamente, gastos
crecientes en hijos, toman en gran parte la forma de un aumento
de gastos por hijo, mientras que el aumento en el niimero de
hijos es muy pequefo.

No obstante, la eslasticidad de la demanda de una cantidad
determinada de hijos parece algo menor que las elasticidades de
cantidad que se encuentran para muchos bienes. Quizés la ex-
plicacién estd simplemente en la forma de las curvas de indi-
ferencia; otro factor que puede ser md&s importonte, es el au-
mento en los costos potenciales al aumentar el ingreso (45). El
cuidado de los hijos parece ser una actividad tiempo-intensiva

(42) Véase G. S. Becker, “"An Economic Analysis of Fertility”, Demographic
and Economic Change in Developed Countries (N. B. E. R. Conferen-
cias, 1960); R. A. Easterlin, “The American Baby Boom in Historical
Perspective”, American Economic Review (dic. 1961); I. Adelman,
"An Econometric Analysis of Population Growth”, American Economic
Review (jun. 1963); R. Wientraub, “The Birth Rate and Economic De-
velopment: An Empirical Study”, Econometrica (oct, 1962); Morris
Silver, Birth Rates, Marriages, and Business Cycles (tesis doctoral
sin publicar, Universidad de Columbia, 1964); y otros varios estudios;
respecto a una aparente excepcién, véase la nota de D. Friedman,
“The Relation of Economic Status to Fertility”, American Economic
Review (jun. 1963).

(43) Véase, por ejemplo, el comentario de Duesenberry sobre Becker, op. cit
(44) Véase Becker, op. cit.
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que no es “productiva” (en términos de salarios) y requiere mu-
chas horas que podrian ser empleadas en trabajo. Por lo tan-
to, serd una actividad salario-intensiva, y nuestro andlisis pre-
vé que su precio relativo serd mayor para familias de més al-
to ingreso (46). Existen entonces algunas pruebas sugiriendo que
la relacién positiva entre los costos potenciales y el ingreso, ex-
plica porqué es relativamente baja la elasticidad ingreso cuan-
titativa aparente de la demanda de hijos. Mincer encontré que
las diferencias transversales en el precio potencial de los hijos
tienen un efecto importante sobre el nimero de hijos (47).

(d) Transporte

El transporte es una de las pocas actividades donde el cos-
to del tiempo ha sido incorporado explicitamente en los traba-
jos econémicos. En la gran mayoria de las estimaciones de costo-
beneficio de nuevas redes de transporte, el valor del ahorro en
tiempo tiende por regla general a eclipsar otros beneficios (48).
La importancia del valor otorgado al tiempo ha alentado el uso
de una gran variedad de métodos para determinarlo: desde la
simple consideracién de que el valor de una hora es igual a los
salarios promedio por hora, hasta complicadas distinciones en-
tre horas normales y extraordinarias de trabajo, mdrgenes in-
ternos y externos, etc.

El campo del transporte ofrece oportunidades considerables
para estimar a partir de la conducta actual, la productividad

(45) En ibid., p. 214, pardgrafo 8 se mencioné la relacién entre costos
potenciales no incurridos e ingreso, pero sin elaborarla.

(46) Otros argumentos que sugieren que las familias de mayores ingresos
se enfrentan con precios mds altos para los nifios, han confundido
generalmente precio con calidad (véase ibid., pp. 214-215).

(47) Véase Mincer, "Market Prices...”, op. cit. Mincer mide el precio
de los hijos por la tasa potencial de salario de la esposa y ajusta
un conjunto de datos transversales por medio de regresiones, donde
el nimero de hijos es la variable dependiente y el ingreso de la
familia y la tasa potencial de salario de la esposa, estén entre las
variables independientes.

(48) Véase, por ejemplo, H. Mohring, "Land Values and The Measurement
of Highway Benefits”, Journal of Political Economy (jun. 1961).
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o valor marginal del tiempo. Se puede, por ejemplo, relacionar
la razén del nimero de personas que vigjan por avién respec-
to a aquellos que viajan por medios de transporte mds lentos,
con la distancia vigjada (y también por supuesto, con los pre-
cios de mercado y con los ingresos). Dado que un ntmero re-
lativamente grande de gente usa medios mds rdpidos de trans-
porte para distancias mdés largas, debido probablemente a la
mayor importancia del ahorro de tiempo, debe ser posible es-
timar un valor marginal del tiempo a partir de la relacién en-
tre el medio empleado y la distancia recorrida (49).

Otro problema del transporte ampliamente estudiado es la
duracién y la manera de realizar el vigje pendular hasta el tra-
bajo (50). Se supone habitualmente que los costos directos de
viagje, como los pasajes de tren, varian positivamente a la dis-
tancia recorrida. Este solo supuesio implica que un alza en los
ingresos redundard en viajes pendulares mds largos, en tanto
que la vivienda sea considerada un bien superior (51).

Un aumento en los ingresos, resultante por lo menos en
parte, de un aumento en los salarios, incrementard sin embar-
go, el costo de trasladarse a una determinada distancia, porque
aumentard el valor perdido del tiempo involucrado. Este aumen-
to en los costos de transporte, desalentar& los v1cqes pendulares
de la misma manera que un incremento en la demanda de es-
pacio los dlentaria. El resultado depende del poder relativo

(49) La Gnica estimacién cuantitativa del valor marginal del tiempo que
Yo conozco, emplea una relacién entre el valor de la tierra y la dis-
tancia del viaje pendular hasta el empleo (véase ibid.). He estima-
do, con muchos supuestos, el valor marginal del tiempo de esos viajes
pendulares en aproximadamente el 409% de sus salarios horarios
promedio. Pero no estd& claro si el valor es tan bajo debido a errores
en las hipétesis, o debido a complicaciones serias en las funciones
de oferta y demanda de horas de trabajo.

(50) Véase L. N. Moses y H. F. Williamson, “Value of Time, Choice of
Mode, and the Subsidy Issue in Urbcm Transportation”, Journal of
Political Economy (jun. 1963), R. Muth, “Economic Change and Rural-
Urban Conversion”, Econometrica (ene. 1961), y ]. F. Kain, Commuting
and the Bmdonﬁal Decisions of Chicago and Detroit Conh'u.l Business
Districk Workers (abr. 1963),

(§1) Véase Muth, op. cit.
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de las fuerzas en conflicto: se puede demostrar con unos pocos
supuestos que la distancia vigjada aumentaria con el aumento
del ingreso si, y sélo si, la elasticidad ingreso del espacio para vi-
vienda fuera mayor que la unidad,

Sea Z, el bien final viaje pendular y Z, el conjunto de los
demdés bienes finales. Se puede expresar

Tyt = « o & - « 120

donde t es el tiempo empleado en el vigje y ¥ la cantidad
de espacio usado. Se supone que los costos de transporte asu-
men la forma simple a + /¢, donde a es una constante y
[, es el costo potencial marginal por hora empleada en vigjar.
En otras palabras, el costo del tiempo es el tnico costo de trans-
porte variable, El costo por unidad de espacio es p(t), donde
por hipétesis p’ < 0. El problema es maximizar la funcién
de utilidad

U=Uxt2Z) . . . . . . (23)
condicionada a la restriccién de recursos
a4 lt+px+h(Z)=S. . . . . (29
Si se supone que U; =0 —el vigje pendular no resul-

ta ni agradable ni fastidioso— la condicién de equilibrio prin-
cipal se reducird a:
Li+px=062 . . . . . (25

que seria la condicién de equilibrio si las familias trataron sim-
plemente de minimizar la suma de costos de transporte y de es-
pacio (83). Si [/, = kS, donde £k es una constante, el efecto de
un cambio en el ingreso total sobre el tiempo empleado en via-

(52) Si Up# 0, la condicién principal de equilibrio ser&
Ue _ 4L +px
A b

Es probable que el supuesto més cercano a la realidad sea que
Ui <0, lo que implicard que I + px<0.

(53) Véase Kain, op. cit, pp. 6-12.
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jes pendulares se puede encontrar derivando la ecuacién (25)

ot k(e —1)
i - e R R (26)
donde €z es la elasticidad ingreso de la demanda de espacio.

Puesto que la estabilidad requiere que p’’ > 0, un qumento en
el ingreso aumentard el tiempo empleado en viagjes pendulares si,
y sélo si, €, > 1.

En &reas metropolitanas de los Estados Unidos, las familias
de ingresos elevados tienden a vivir lejos del centro (54), lo que
contradice nuestro andlisis, si se acepta el punto de vista tradi-
cional de que la elasticidad-ingreso de la demanda de vivienda
es menor que la unidad. Sin embargo, en un estudio muy com-
pleto de la demanda de vivienda en los Estados Unidos, Mar-
garet Reid encontré elasticidades ingreso mayores que la uni-
dad (85). Ademdés el andlisis de la distancia pendular recorrida
incorpora solamente unas pocas dimensiones de la demanda de
vivienda; principalmente la demanda de ‘espacio exterior. La
evidencia que surge de las distancias pendulares recorridas ob-
servadas implica entonces solamente, que el espacio exterior
es un “lujo”, lo que es bastante plausible (56) y no es in-
consistente con el punto de vista tradicional acerca de la elas-
ticidad total de la demanda de vivienda.

(e) La divisién del trabajo en las familias

El espacio disponible es demasiado limitado para hacer al-
go mds que resumir las principales implicaciones de la teoria
concernientes a la divisién del trabajo entre los miembros de
una misma familia. En lugar de distribuir el tiempo de manera
eficiente solamente entre los diferentes bienes finales, las unidades

(54) Para un examen de esta proposicién, que incluye muchas salvedades,
véase L. F. Schnore, “"The Socio-Economic Status of Cities and Su-
burbs”, American Sociological Review (feb. 1963).

(55) Véase Housing and Income (University of Chicago Press, 1962), p. 6 y
passim.

(56) De acuerdo con Reid, la elasticidad de la demanda de espacios in-
teriores es menor que la unidad (ibid, cap. 12). Si se acepta su
elasticidad total, esto sugiere que el espacio exterior tiene una
elasticidad mayor que la unidad.
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familiares compuestas de varias personas también distribuyen el
tiempo de sus distintos miembros. Aquéllos que son relativamen-
te md&s eficientes en actividades desarrolladas en el mercado
empleardn menos tiempo en actividades orientadas al consumo
que los demds miembros. Ademds, un aumento en la eficacia re-
lativa en el mercado de cualquiera de los miembros, producira
una redistribucién del tiempo de todos los demds hacia activi-
dades orientadas al consumo, para permitirle al primero emplear
més tiempo en actividades de mercado. En resumen, la distri-
bucién del tiempo de cualquier miembro de la familia est& afec-
tada considerablemente por las oportunidades que se ofrecen
a los otros.

IV. — SUSTITUCION ENTRE TIEMPO Y BIENES

Aunque se ha supuesto que el tiempo y los bienes se em-
plean en proporciones fijas para la produccién de bienes finales,
podrian producirse sustituciones, ya que es evidente que los distin-
tos bienes finales incorporan tiempo y bienes en proporciones
diferentes. Abandonemos pues, el supuesto de proporciones fi-
jas, con el propésito de desarrollar algunas implicaciones adicio-
nales de la teoria.

Como es bien conocido, segiin la teoria de las proporciones
variables, las familias minimizan sus costos haciendo la razén
del producto marginal de los bienes al producto marginal del
tiempo, igual a la razén de sus costos marginales(57). Un au-

(57) El costo de producir una cantidad dada del bien final Z; se minimizard
N ofifoxe _ P

aofjoT, — L[0T,

Si se considera a la utilidad una funcién indirecta de bienes y tiem-
po, en lugar de una funcién directa de bienes finales, se requerirdn
las condiciones siguientes, entre otras, para maximizar la utilidad:

UJox, _ 0Zfoxi _ _pu
3UJaT, = 3Z,4T, — aL[oT

o sea exactamente las mismas condiciones que las formuladas mds
arriba. La razén entre la utilidad marginal de % y la de T; depende
solamente de S, % y T Yy es por lo tanto independiente de otras
funciones de produccién, bienes y tiempo. En otras palabras, la
funcién de utilidad indirecta es lo que se ha llamado “débilmente
separable” (véase R. Muth, “"Household Production and Consumer
Demand Functions”, manuscrito inédito).
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mento en el costo del tiempo en relacién al de los bienes inducird
una reduccién en la cantidad de tiempo y un aumento en la can-
tidad de bienes usados por unidad de bien final. Asf, un alza
en los salarios no sélo induce una sustitucién de bienes finales
salario-intensivos por otros, sino también una sustitucién de
tiempo por bienes en la produccién de cada bien final. Sélo
la primera sustitucién es reconocida (implicitamente) en el an&-
lisis de trabajo-ocio, aunque la segunda puede ser de importan-
cia considerable. Esto aumenta la propia confianza en que el
efecto sustitucién de un alza en los salarios, es mdés importante
de lo que comtnmente se cree.

El cambio en los coeficientes de insumo de tiempo y bienes
resultante de un cambio en sus costos relativos, se define por su
elasticidad de sustitucién, la que presumiblemente varia de
bien final a bien final. El Gnico estudio empirico existente de esta
elasticidad supone que los bienes para recreacién y el tiempo ocio-
so se usan para producir un bien final de recreacién (58). Se en-
cuentra una clara evidencia de sustitucién en cuanto que la razén
entre tiempo ocioso y bienes de recreacién, se relaciona negati-
vamente a la razén de sus precios. La elasticidad de sustitucién
es menor que la unidad, sin embargo, la parte que corresponde al
ocio entre los factores del costo total est& relacionada aparente-
mente en forma positiva a su precio relativo.

El incentivo para economizar tiempo a medida que su cos-
to relativo aumenta, contribuye ampliamente a explicar ciertos
aspectos de la conducta del consumidor que han confundido, y
frecuentemente perturbado, a los observadores de la vida con-
tempordnea. Ya que las horas trabajadas han disminuido se-
cularmente en los paises mds adelantados, y ya que presumible-
mente ha aumentado el “ocio”, la expectativa natural era que el
tiempo “libre” se volviera md&s abundante, y fuera usado més
“ociosa” y "lujosamente”. Sin embargo, el tiempo se emplea hoy en
dia mucho mds cuidadosamente que hace un siglo (59). Si hubie-

(58) Véase Owen, op. cit., cap. X.
(59) Véase, por ejemplo, de Grazia, op. cit, cap. IV.
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ra un incremento secular en la productividad del tiempo de tra-
bajo en relacién al tiempo de consumo (ver seccién III (b)),
habria un incentivo creciente para economizar tiempo de con-
sumo a causa de su mayor costo (nuestra teoria previene enfd-
ticamente contra llamar a tal tiempo “libre”’). No es sorprenden-
te entonces, que se lo conserve y emplee chora mds cuidadosa-
mente que en el pasado.

Se considera que los norteamericanos malgastan en mayor
proporcién que los consumidores de paises mds pobres, los ali-
mentos y demds bienes, y que por otro lado, son mucho mds
cuidadosos en el uso del tiempo: lo tienen continuamente en
cuenta, conciertan citas por pocos minutos (y las cumplen), se
apuran mds, cocinan bifes y chuletas en lugar de guisados que
requieren mds tiempo, etc. (60), Se los supone simultdneamente
derrochadores de bienes materiales y excesivamente econdmi-
cos con el tiempo inmaterial. Sin embargo, ambas afirmaciones
pueden ser correctas y constituir simplemente el reflejo de un
temperamento extrafio, porque en Estados Unidos el valor de
mercado del tiempo es mds alto en relacién al precio de los bie-
nes que en otras partes. Es decir, la tendencia a ser econdémicos
en el uso del tiempo y prédigos en el de los bienes no es ne-
cesariomente paradojal, sino que constituye en porte, una sim-
ple reaccién a diferencias en los costos relativos.

La sustitucién de tiempo por bienes, inducida por un au-
mento en el costo relativo del tiempo, incluye a menudo una
sustitucién por bienes mds caros. Por ejemplo, un incremento
en el valor del tiempo de una madre puede inducirla o buscar
un empleo y dedicar menos tiempo a la cocina, utilizando ali-
mentos precocidos, y menos tiempo al cuidado de los ninos,
recurriendo o los servicios de guarderias, campamentos o ni-
fieras. Otro ejemplo: las peluquerias situadas en las zonds mds
présperas de la ciudad suelen cobrar mds y ofrecer un servicio
més répido que las peluquerias de zonas mds pobres, porque

(60) Parc una comparacién del concepto norteamericano del tiempo con otros,
véase Edword T. Hall, The Silent Language (New York: Doubleday,
1959), cap. 9.
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la espera de los clientes es sustituida por la de los peluqueros.
Estos ejemplos ilustron cémo un cambio en la calidad de los bie-
nes (61) resultante de un cambio en el costo relativo de los mis-
mos, puede reflejar simplemente un cambio en los métodos uti-
lizados para producir determinados bienes finales, y no un cam-
bio correspondiente en su calidad.

Por consiguiente, un aumento en el ingreso debido a un au-
mento en los salarios, aumentard la calidad de los bienes adqui-
ridos debido no solamente al efecto que ejerce la renta sobre
la calidad, sino también a la sustitucién de bienes por tiempo;
un aumento en el ingreso debido a un aumento en las rentas no
motivard ninguna sustitucién y su efecto sobre la calidad de
los bienes ser& menor. Expresado mds dramdticamente, si se
supone constante el ingreso total, un aumento en los salarios
incrementard la calidad elegida, mientras que un aumento en
las rentas la disminuird. Vemos otra vez que la composicién del
ingreso resulta un elemento importante y proporciona algunas im-
plicaciones de la teoria susceptibles de comprobacién,

Una aplicacién analiticamente interesante de estas conclu-
siones, es el estudio reciente de Margaret Reid acerca de la sus-
titucién entre la leche comprada en mostrador vy la repartida o
domicilio (62). De acuerdo con nuestro enfoque, el costo de los in-
sumos en el bien final "consumo de leche en el hogar”, es la
suma del precio de la leche en la lecheria y del valor perdido
del tiempo empleado en traerla a domicilio, o simplemente, el
precio de la leche entregada a domicilio. Una reduccién en el
precio de mostrador en relacién al precio de domicilio —supo-
niéndose constante el valor del tiempo— reducird el costo del
primer método en relacién al segundo y tender& o orientar la

(61) La calidad se define generalmente en forma empirica por la cantidad
gastada por unidad fisica, por ejemplo, por libra de comida, por auto
o por hijo. Véase especialmente S. J. Prais y H. Houthakker, The
Analysis of Family Budgets (Cambridge, 1955); también mi trabaio
"An Economic Analysis of Fertility”, op. cit.

(62) Véase "Consumer Response to the Relative Price of Store versus
Delivered Milk"”, Journal of Political Economy (abr. 1963).
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produccién hacia el primero. Por la misma razén, una reduccién
en el valor del tiempo —suponiéndose constantes los precios de
mercado de la leche— volcar& también la produccién hacia el
primer método.

El descubrimiento de Reid de una relacién marcadamente
negativa entre la razén de la leche despachada en mostrador
a la leche entregada a domicilio y la razén de sus precios, su-
poniendo constantes el ingreso y algunas otras variables, pone
en evidencia que los costos de la leche constituyen una gron
parte del costo total de produccién y que es fécil la sustitucién
entre esos dos métodos alternativos de produccién. La marcada
relacién negativa con el ingreso, aunque menos marcada que la
relacién precedente con los precios, confirma simplemente la
fécil sustitucién entre estos métodos, e indica que el costo del
tiempo es menos importante que el de la leche En otras pafla-
bras, en lugar de suministrar informacién separada, tanto la
elasticidad precio como la elasticidad ingreso miden la sustitu-
cién entre los dos métodos posibles de produccién del mismo bien
final, y son 1égicas vy plausibles.

El monto de los salarios perdidos y la sustitucién entre
tiempo v bienes pueden tener gran importancia en la interpre-
tacién de las elasticidades precio observadas,

Cuonto mds importantes son los salarios perdidos, menor se-
r& el incremento en los precios de los bienes finales, resultante de
un determinado porcentaje de aumento en el precio de los bienes.
Por consiguiente, atin si todos los bienes finales tuvieran la misma
elasticidad precio real, aquéllos a los que corresponden salarios
perdidos relativamente importantes, mostrardn elasticidades apa-
rentemente mds bajas, en el andlisis tipico que relaciona solamente
las cantidades v los precios de los bienes.

La importancia de los salarios perdidos difiere no solamente
entre los bienes finales, sino también entre las distintas familias pa-
rd un bien final dado, a causa de diferencias en el ingreso. Su im-
portancia cambiord en el mismo sentido que el ingreso o en senti-
do opuesto, segiin que la elasticidad de sustitucién entre tiem-
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pe y bienes sea menor o mayor que la unidad. Asi, atn cuando
la elasticidad precio real de un bien final no varia con el ingre-
so, la elasticidad precio observada de los bienes estard positiva
o negativamente relacionada con el ingreso, segtin que la elas-
ticidad de sustitucién sea menor o mayor que la unidad.

La importancia de la sustitucién entre tiempo y bienes pue-
de ser ilustrada todavia en otra forma. Supéngase, para simpli-
ficar, que para producir el bien final Z, se requiere inicialmen-
te sélo el bien x y que no se requiere tiempo. Se establece un
precio mdéximo para x que se convierte nominalmente en un bien
libre, y la produccién de x se subvenciona lo suficiente como
para mantenerla estable. La mayor contidad de x y Z de-
mandada, debido o la disminucién en el precio de x, involucra
la necesidad de racionamiento, porque la produccién de x no
ha aumentado. Supéngase que el sistema de racionamiento ha-
ce de la cantidad obtenida una funcién positiva del tiempo y es-
fuerzo empleado. Por ejemplo, la cantidad de pan comprada —o de
atencién médica recibida— bienes y servicios cuyos precios estén
controlados—, pueden depender del tiempo empleado en hacer
cola en la panaderia o en el consultorio del médico. En cambio,
si se usara un sistema adecuado de acuerdos mutuos, la cola
en sentido literal seria reemplazada por una cola figurada, v la
espera se haria "en el hogar”, como la admisién a los hospita-
les o los viajes aéreos durante la temporada de auge. Encon-
tramos otfra vez que, aln en tiempos de depresién la probabili-
dad de obtener un trabajo estd positivamente relacionada con
el tiempo empleado en su busqueda.

Aunque x se convirtiera nominalmente en un bien libre, Z
no lo seria, porque el tiempo que chora se requiere como insu-
mo en Z no es libre. La demanda de Z serd mayor que la ofer-
ta (fija por hipdtesis) si el costo de este tiempo fuera menor que
el precio de equilibrio de Z antes del control de precios. La com-
petencia entre las familias para conseguir una parte de esa ofer-
ta limitada, incrementard el tiempo requerido para obtener una
unidad de Z, y por lo tanto su costo, Ambos continuarén aumen-
tando hasta que el costo del tiempo promedio tienda al precio
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de equilibrio, anterior al control de precios, En ese punto se alcan-
zard el equilibrio, porque la oferta y la demanda de Z serdn iguales.

El equilibrio tomaré formas diferentes segin sea el método
de racionamiento. Con el sistema “al que llega primero, se lo
atiende primero”’, el tamafio de la cola (en la panaderia o en
el consultorio del médico) crecerd hasta que el costo esperado
de hacer cola desanime cualquier exceso de demanda (63); con
las colas figuradas de los sistemas de acuerdos mutuos, el tiem-
po de “espera’ (por ejemplo, para ver una obra de teatro) cre-
cerd hasta que la demanda sea suficientemente restringida. Si
el método de racionamiento fuera menos formal, como ocurre
en el mercado laboral durante las recesiones, en el tiempo espe-
rado para descubrir un trabajo escaso aumentard hasta que la
demanda de trabajo se reduzca a la oferta limitada.

Por lo tanto, el control de precios de x combinado con un
subsidio que mantuviera constante la cantidad producida del mis-
mo no cambiard el precio promedio de equilibrio de Z (64), pero
sustituird costos indirectos de tiempo por costos directos de bienes
(65). Pero ya que los costos indirectos estdn relacionados positiva-
mente con el ingreso, el precio de Z aumentard para las personas
de ingresos mds altos y disminuird para las de ingresos meno-
res, redistribuyéndose asi el consumo desde las primeras a las
segundas. Es decir, las mujeres, los pobres, los ninos, los deso-
cupados, etc., estardn mds dispuestos a gastar su tiempo en
una cola o a procurarse bienes racionados, que los varones que
perciben salarios elevados.

(63) En el lenguaje de la teoria de las colas, el costo de la espera es
un factor “desalentador’” que estabiliza el esquema de las colas (véase
por ejemplo, D. R. Cox y W. L. Smith, "Queues” (New York: Wiley,
1961).

(64) El precio social, por otra parte, se duplicaria, porque es la suma ae
costes indirectos privados y costos directos subvencionados.

(65) Los costos del tiempo pueden ser criticados desde el punto de vista
del éptimo de Pareto porque se resuelven a menudo en deseconomiuas
externas: vor ejemplo una persona que se agrega d una cola impon-
dré costos a las personas que se agreguen después. Las desecono-
mias son recles, no simplemente pecuniarias, porque el tiempo es
un costo para los demandantes, pero no un ingreso para los oferentes.
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V. — RESUMEN Y CONCLUSIONES

Se ha presentado una teoria de la distribucién del tiempo
entre diferentes actividades. La teoria estd basada en el supues-
to fundamental de que las familias son tanto productoras como
consumidoras; producen bienes finales combincndo insumos de
bienes y tiempo de acuerdo con las reglas de minimizacién de
costos de la teoria tradicional de la empresa. La cantidad de
bienes finales producidos se determina maximizando una fun-
cién de utilidad del conjunto de bienes finales, condicionada a
los precios y a una restriccién de recursos. Los recursos se miden
por lo que hemos llamado ingreso global, que es la suma del
ingreso monetario y del ingreso “perdido” por el emp'eo de
tiempo y bienes en procura de utilidad, mientras que los precios
de los bienes finales se miden por la suma de los costos de sus in-
sumos en bienes y tiempo.

Se ha analizado el efecto sobre la distribucién del tiempo
y del conjunto de bienes finales producidos, de cambios en los
salarios, en otros ingresos, en los precios de los bienes y en la
productividad del tiempo de trabajo y de consumo. Por ejemplo,
un alza en los salarios, compensada por una baja en otro in-
greso, de manera tal que el ingreso global permanezca constante,
inducir& una reduccién del tiempo empleado en actividades con-
suntivas, porque el tiempo se ha vuelto més caro. En a'guna pro-
porcién, los bienes sustituirén en la produccién de cada bien fi-
nal al tiempo, chora mds caro, y también parte de los bienes fi-
nales intensivos en bienes sustituirdn o los bienes finales tiem-
po-intensivos, md&s caros. Ambas sustituciones tienden o redu-
cir el tiempo que se requiere para el consumo, y liberan tiempo
para ser usado en trabajo. Puesto que la redistribucién del tiem-
po entrana simultdneamente una redistribucién de bienes v
bienes finales, las tres decisiones resulton intimamente relacio-
nadas.

Esta teoria contiene muchas implicaciones y ofrece numero-
sas interpretaciones interesantes y atn novedosas de la reali-
dad. Unas pocas serdn resumidas aqui.
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La interpretacién “econémica’ tradicional de la disminucién
secular en las horas trabajadas, ha destacado el crecimiento en
la productividad del tiempo de trabajo y los efectos renta y sus-
titucién resultantes, y ha asignado al primero el papel dominan-
te. Nuestra interpretacién destaca que los efectos sustitucién del
crecimiento en la productividad del tiempo de trabajo y consu-
mo, tienden a compensar cualquier otro efecto, y que las horas
trabajadas tienden a disminuir en el tiempo, fundamentalmente
porque los bienes finales tiempo intensivos han ido convirtién-
dose en bienes de lujo. Ha contribuido a este resultado la dis-
minucién secular en los precios relativos de los bienes emplea-
dos en bienes finales tiempo-intensivos,

Dado que un incremento en el ingreso, debido parcialmente
a un incremento en los salarios, eleva el costo relativo del tiem-
po v de los bienes finales tiempo-intensivos, las estimaciones
transversales tradicionales de las elasticidades ingreso no sue-
len mantener constantes los precios de los factores ni de los bie-
nes finales. En consecuencia estas estimaciones presentardn
un sesgo hacia abajo en el caso de bienes finales tiempo-intensi-
vos y dardn una impresién enganosa del efecto renta sobre la ca-
lidad de los bienes finales consumidos, La composicién del ingre-
so también afecta la demanda, porque un aumento en los salarios,
suponiéndose constante el ingreso global, desviard la demanda de
las combinacicnes de insumo y bienes finales tiempo-intensivos.
insumo y bienes finales tiempo-intensivos.

Algunas estimaciones muy generales sugieren que los so-
larios perdidos son cuantitativamente importantes y que, por lo
tanto, el ingreso global supera sustancialmente al ingreso mo-
netario. Puesto que el volumen de los salarios perdidos estd de-
terminado fundamentalmente por el empleo del tiempo, debiera
prestarse una atencién considerablemente mayor a su eficiencia
y distribucién. En particular, las instituciones que recogen infor-
macién sobre el gasto del ingreso monetario podrian recoger
simultédneamente informacién sobre el “gasto” del tiempo. Los
presupuestos de tiempo resultantes, que no han constituido to-
davia el objeto de una investigacién profundizada en ningan
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pais, inclusive los Estados Unidos y Gran Bretana, deberian in-
tegrarse con los presupuestos monetarios, con el propésito de lle-
gar a una descripcién mds precisa del volimen y distribucién
del ingreso global.

Columbia University Gary S. Becker

Este articulo ha sido publicado en su texto original inglés bajo &l
titulo "A Theory of the Allocation of Time” en The Economic Journal,
Londres, N°® 299, Vol. LXXV (set. 1965), pp. 493-517. Agradecemos el
derecho de traducir y publicar al Profesor Becker y o la Columbia
University.

Versién espafiola de Lucia Vera.
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