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COMERCIO MUNDIAL PARALIZADO

La crisis mundial que sorprendié y aquejé a todos Tos paises del
mundo en los afios 1929 hasta 1932, ha sido un fenémeno excepcional,
que en siglos anteriores jamés se habia observado. Hasta hoy dia no
existe unanimidad de opinién sobre las causas de este acontecimiento
transcendental. Muchos economistas creyeron ver el fin del capitalis-
mo en esa época, en que no se supo vencer la desocupacién industrial y
los sufrimientos de la agricultura, la bancarrota de los bancos y la
quiebra de los comerciantes.

Desde aquella crisis tan prolongada el comercio internacional no
pudo restablecerse y jamés aleanzé posteriormente una situacién igual
a la que tenia antes de la crisis.

Las cifras reflejan en forma alarmante el decaimiento; asi en el
afio 1928 el comercio mundial culminé con 300 mil millones de marcos
oro, mientras que en 1946 apenas alcanzé los 200 mil millones, a pesar
de haberse inflado los precios oro en méas del doble. Y todo eso, ha-
biendo aumentado enormemente las transacciones internas en los paises
no vencidos, debido en parte al alza de la renta real, pero principal-
mente a las tendencias inflacionistas de los valores. En 1928 la renta
total de las economias nacionales sumaba 1.200-1.500 millones de
marcos; en el presente, aun cuando ha cundido en el mundo entero la
economia monetaria, excederd seguramente los 3.000 millones, de
los cuales 500 mil millones (= 200 mil millones de dolares), co-
rresponden a los EE. UU. Para comparar las operaciones internas
con las internacionales de intercambio, hay que duplicar la renta na-
cional. A esta suma (entradas y salidas) se contrapone el comercio
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exterior (importacién y exportacién) de todos los paises. Resulta
entonces lo siguiente:

En 1928 la relacién entre el comercio exterior y el producto social
era de 8-10 a 100. En 1946 el porcentaje fué apenas mayor al 3 %
El comercio exterior en los paises vencidos estuvo paralizado poco
menos que enteramente durante muchos afios. Recién empieza a repo-
nerse lentamente. «Las estrellas contemplan» una humanidad que
siempre vuelve a desgarrarse.

Si uno trata de comprender cémo se pudo producir tal trastorno
transcendental, encontrard muchas indicaciones de que ciertos contras-
tes han producido la catéstrofe; pero hallari, igualmente, muchas
otras observaciones que podrian econvencernos de que, del otro lado, son
las uniformidades las causas latentes de la situacién critica del mundo.

II

IMPULSOS ANTAGONICOS

La teoria clésica opina que la economia en su totalidad est4 regida
por el prineipio econémico, que representa la tendencia del mayor lo-
gro con el menor gasto. Ella sostiene que entre la produccién y los
precios existe una relacién causal muy laudable para el bienestar de
los pueblos, siempre que el Estado no se preocupe de intervenir. Cono-
cemos el mecanismo que supone: precios que suben, como consecuencia
de necesidades y demandas crecientes, tienden a aumentar la produe-
cién; mientras que si los precios bajan, ellos conducen a una disminu-
cién en la produccién. Esto, en realidad, es solamente un caso especial
en la vida econémica, que no debe generalizarse y que, ademés, tiene
una validez muy estrecha.

Para fundamentar mi tesis, permitanme sefialar que, realmente,
hay muy distintas correlaciones entre los precios y la produccién que
se nos presentan en la vida econémica. Como situaciones principales
encontraremos las tres siguientes. :
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RELACION ENTRE PRECIOS Y PRODUCCION

MODELO CLASICO MODELO TRADICIONAL MODELO VIRTUAL

Precios - _ _ Productos —

1. Los precios conducen el movimiento en la produccién. XEste
es el caso que los clasicos tenian presente. Se observa en las relaciones
de muchos productos agricolas, cuya producecién estd en manos de los
empresarios libres. Como ejemplos citaremos: el algodén en las Indias
Britanicas; el trigo en los HEstados Unidos de América y Alemania.

2. Los precios no conducen, sino siguen el movimiento de la
produceciéon. HEsto sucede generalmente en la industria. Es cierto que
la industria es mucho méas sensible a los precios que la agricultura;
asi sucedid, que durante la gran crisis de los afios 1929-34 la produc-
cién agricola bajé menos que la de la industria. Mas, si se compara
el nivel de los precios individuales con el término medio de la produc-
cién, se ve que durante los afios 1895 a 1913 en Alemania los precios
industriales alcanzaban el punto més bajo un afio mas tarde que la
produccién, y en cuanto al alza, la produccién industrial alcanzaba,
igualmente, el punto méximo un afio después que los precios. Tal
correlacion dindmica estd en contradiccién al modelo elisico. De esto
se deduce que la interdependencia de los precios y la produceciéon indus-
trial debe ser mucho méas complicada de lo que se pensb antes.

3. Una contradiccién a aquella teoria, la cual tiene atn més
importancia, demuestran los precios de los productos que se cultivan
por los pequefios chacareros. En ese caso el movimiento de los precios
y el 4rea cultivada se encuentran en clara oposicién; es decir en alza,
con la tendencia de disminuir el cultivo. Si los precios bajan, hacen
aumentar la produccién. Ejemplos que lo demuestran lo ofrecen: el
arroz, el centeno y la avena.

Segiin mis observaciones, el prinecipio racional, representado por
la produccién dominada por los precios, no rige sino la cuarta parte
de los hombres en accién. Tal vez la mitad de la humanidad se atiene
al prineipio tradicional diametralmente opuesto al principio econdmico.
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El tipo de hombre que piense y opere segiin el principio tradi-
cional se encuentra sumamente propagado por todo el mundo; perte-
necen a é&l, en todos los continentes, casi todos los labradores y muchos

artesanos.

Su conducth se caracteriza por tres rasgos:

a) Orientacién segiin las necesidades concretas;
b) Dificultad en el calculo monetario, y
¢) Dependencia de costumbre y tradicién.

La dependencia de la tradicién es tan intensa, que nos sugiere
caracterizar tal conducto por el principio tradicional. Todos aquellos
hombres quieren alimentarse y vestirse, teniendo fuera de esto otras
necesidades méas; pero, como el consumo es siempre muy reducido,
sucede que el deseo de ganar dinero es, también, infimo. Es ésto un
antagonismo a la orientacién de los circulos comerciales que quieren
ganar plata, es decir: riqueza abstracta, no conociendo limites la
tendencia de acumulacién.

El tipo tradicional gana su vida, principalmente, por sn trabajo
propio y el de su familia. Para ellos es diffcil, por tal causa, en-
contrar una relacién cuantitativa entre esfuerzo y rendimiente. Por
lo general no saben leer ni eseribir, y, por lo tanto, aunque quisieran,
son incapaces de caleular comparativamente el esfuerzo con el resul-
tado. Por este motivo ellos trabajan como lo han aprendido, y siguen
viviendo como estdn acostumbrados desde generaciones. Ademés sienten
una ardua labor como sacrificio a que no estdn predispuestos, aunque
la contraprestacién sea grande y suficiente.

Que no es mera teoria podemos constatar empiricamente, si con-
sideramos el principio tradicional como tendencia diferente y antagé-
nica al principio racional.

Repito, pues, que las relaciones entre la produccién y el precio
son completamente distintas en ambos ambientes; asi el cultivador de
arroz en la India o —antes de la pfimera guerra mundial— el labrador
de centeno en Rusia aumentan las areas cultivadas tan pronto como
bajen los precios de aquellos productos y las disminuyen cuando ellos
suben. Todo lo contrario sucede en las plantaciones de trigo en los
EE. UU,, y en las plantaciones de algodén en Asia, donde los precios
y la produccién en dreas cultivadas siguen una tendencia paralela; es
deeir: se portan como la teoria clasica lo ha sefialado.

Para la politica econdémica se tiene que tomar en cuenta de cual
sistema se trata para ver si hay necesidad de intervenir; si rige el
principio tradicional se debe actuar de otra manera que cuando se
trata de influenciar empresas comerciales, que son dominadas por el
principio racional.
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Recuerdo un fracaso que hubo en las Indias Holandesas durante
los afios 1936-37. Entonces se intenté aumentar la produceién indigena
de caucho y la administracién del pais esperaba un mejor resultado
al alzar los precios de aquel producto. Pero sucedié lo contrario;
s6lo por un impuesto de exportacién, que se alzé6 de una manera
muy drastica, se alecanzé el aumento deseado. s

Se comprende ficilmente que un paralelismo de los dos sistemas
econémicos, racional y tradicional, debe conduecir forzosamente a una
extrema confusién en la economia mundial.

Podria formularse esto como sigue: seglin el esquema clasico los
precios comandan de modo rigido al consumo y a la produecién, a
fin de que lleguen a equilibrarse en tanto rija el sistema racional.
Mas, dominando, en cambio, el principio tradicional por decirlo asi,
el precio da 6rdenes equivocadas consiguiendo asi que baje la produe-
ci6n al subir los precios debido a escasez, y que suba la producciéon
al bajar los precios debido a abundancia.

Quizas sea éste el inconveniente més grave en la cooperacién inter-
nacional de los paises y sectores econdémicos.

Este antagonismo llegd a convertirse en un eminente peligro
cuando las economias mundiales fueron entrelazdndose cada vez més
estrechamente.

II1
TENDENCIAS PARALELAS

Aqui se revelan las consecuencias funestas de las tendencias econd-
micas paralelas.

Contra toda suposicién son, por lo tanto, mas bien las conver-
gencias y no las divergencias, y més bien las tendencias iguales y no
las distintas, las que perturban, y hasta destruyen, la correlaciéon in-
ternacional.

Aunque el globo terrestre estd dotado de los mas extraordinarios
servicios de trafico, aunque el adelanto téenico va aumentando las
perspectivas de produceién agricola e industrial mucho méas alld del
crecimiento de la poblacién, el excedente no suele llegar a las partes
donde los pueblos sufren hambruna. AfGn en tiempos de paz muchos
millones de seres humanos viven en la indigencia. La humanidad no
titubea en quemar trigo, en arrojar café al mar, en emplear frutas
como forraje, en acaparar el excedente de las mercaderias, s6lo porque
la situacién del mercado y el afdn de lucro lo exigen. Los partidos
politicos, las .corporaciones profesionales y las mnaciones, se acusan
mutuamente de aquel contrasentido, y, sin embargo, no saben cerrar
los circulos de intercambio. Vallas invisibles obstaculizan el ecamino
que une las existencias y el consumo.
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1. Descenso de natalidad

Lia alteracién més transcendental, con la que deben contar todas
las economias nacionales, es un fenémeno que viene anunciéndose en
algunas partes desde hace algin tiempo — asi en Francia desde me-
diados del siglo-XIX —pero que solamente recién se evidencia como
proceso internacional; tal alteracion es el descenso de natalidad.

Los Estados industriales registran, por lo general, un excedente
anual de nacimiento, que en el presente alcanza apenas 5 por cada
1.000 habitantes, acaso menos aun. Temporalmente ha tenido Fran-
cia hasta una disminucién de su poblacién. En Europa, el aumento
anual en la poblacién — seglin caleulos someros —ha sido reducién-
dose del 10 por mil, en el promedio de los afos 1870/1910, al 5 por
mil, en el promedio de los afios 1910/1930. En los EE. UU,, la cuota
de crecimiento de su poblacién bajé, en esos mismos periodos, del 20
al 15 por mil (excedente de nacimientos s6lo 5 a 7 por mil). Un caso
excepcional lo presenta el Japén; alli, la creciente industrializacién
ha ido aumentando el excedente de nacimientos, debido a que el stan-
dard de vida fué elevado desde un nivel muy bajo.

Los paises europeos agrarios mantienen su excedente de naeci-
mientos en mas o menos 10 por cada 1.000 habitantes. Asia, con sus
mil millones de habitantes, tiene un aumento de poblacién de 10 y aun
de 15 por cada 1.000 habitantes, y probablemente tal aumento sea
aGn mayor. Iguales econdiciones encontramos — causado por la inmi-
gracién — en Centro y Sudamérica y, en parte también, en otros Es-
tados neocapitalistas, como: Africa del Sur, Canada, ete.

Para los territorios altamente industrializados tiene un enorme
alcance econdémico el fenémeno del descenso de natalidad, pues todo
aumento mayor de nacimientos implica para la generacién productora,
también en mayor grado, la misién de crear nuevas plazas de trabajo
y nuevas viviendas para la generacién venidera.

En un pais con aumento ripido de poblacién, se invierte més del
50 % y posiblemente el 90 % de las inversiones totales en nuevas ha-
bitaciones y establecimientos para la poblacién creciente. Con un ex-
cedente decreciente de nacimientos las inversiones de esta indole tien-
den a disminuir. Con sobrada razén se atribuy6, en parte, a esta
realidad la cesantia que durante los afios 1929 a 1932 vino a transfor-
marse en un problema serio para los territorios de pleno capitalismo.

Provocadas por la realidad demogréfica concomitante a tales des-
censos de natalidad, surgen ahora, por el otro lado, para la economia
misiones enteramente nuevas, pues los adelantos higiénicos y los de-
méas progresos de la civilizacién consiguieron reducir la mortalidad,
aumentando la proporcién de los individuos de mayor edad en el total
de la poblacién. Aquello significa una alteracién del consumo y de
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la produceién, un aumento en la demanda de carne, de estimulantes y
de una gran cantidad de articulos industriales manufacturados.

Esta nueva estructura de la poblacién no se considerdé lo sufi-
ciente en los sectores de la edificacion de viviendas y poblaciones obre-
ras; mientras mayor es la edad de la gente, mayores son sus exigen-
cias en cuanto a habitaciones y comodidades. Hasta aqui, sin embargo,
se atendié un tanto mas su seguridad, acelerando y perfeccionando la
fabricacién de armamentos, en vez de considerar preferentemente la
perfeccién de un confort elevado. Si las economias nacionales hubie-
sen comprendido mejor, y cumplido luego esa gran misién, hubiera
sido posible vencer més rdpidamente la Gltima crisis. En este punto,
empero, la economia privada no supo encarar el problema global de
la economia nacional.

2. Técnica progresiva (industrializacién y autarquia) en materias primas

Con la transformacién producida por los fenémenos demodinémi-
cos se entremezcla otro proceso, que produce, en parte, tendencias
enteramente opuestas: es la téenica que va progresando a pasos agigan-
tados.

Con anterioridad a 1914, la producecién industrial experimentd
en los territorios altamente capitalistas un promedio de aumento, por
persona y aiio, del 1 al 1,5 %. Desde entonces se ha triplicado este
ritmo, subiendo a un 3 y hasta un 5 %. EI progreso técnico fué apo-
derdndose cada vez mas también de las etapas inferiores de densidad,
principalmente de las regiones mneocapitalistas. En aquellos paises,
que hasta ahora recibieron sus productos manufacturados desde los
viejos Estados industriales, surgieron industrias nacionales, al prin-
cipio de bienes de consumo y més tarde, poco a poco, también de bie-
nes de produceidn.

Los antiguos Estados industriales, que tropezaron con crecientes
dificultades para colocar sus mercaderias manufacturadas en las re-
giones agrarias y de materias primas, se vieron obligados a explotar
nuevas fuentes de materias primas. No sélo procedieron a reagra-
rizarse y a intensificar sus cosechas mediante métodos nuevos, sino que
lograron, fuera de eso, prescindir de una materia prima tras otra,
consiguiendo fabricarla artificialmente. Asi surgieron en Alemania
las siguientes industrias nuevas:

1. Produccién de aceites minerales sintéticos;

2. Produceién de grasas sintéticas;

. Fabricacién de nitratos sintéticos;

. Produccién de fibras artificiales;

. Fabricacién de caucho sintético;

Fabricacién de «materiales sintéticos» de todo orden (materias
plasticas, como resinas sintéticas; materias cérneas artificiales;
etcétera).
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Agréguense a todo esto los adelantos técnicos en la fundicién de
minerales de poca ley y de baja calidad; el empleo de metales livianos
como el aluminio, el manganeso y sus aleaciones: industrias no del
todo «nuevas», pero ampliadas y que ocupan un lugar decisivo en el

balance de las materias primas.

Esta répida expansién de la produccién industrial de materias
primas —a pesar de los costos relativamente subidos, en comparacién
a la explotacién natural— se explica no sélo por el hecho de que
debian substituir, en la mayoria de los casos, la materia prima natural,
sino, también, por que poseen cualidades particulares, que los trans-
forman, a veces, en productos sui géneris.

Que los antiguos estados industriales exploten industrialmente
nuevas fuentes de materias primas, es la compensacién por el esfuerzo
empleado por las zonas neo y semicapitalistas de independizarse més
y més de los bienes de consumo, lo que conseguirin, tal vez, dentro
de un futuro no muy lejano. Igual cosa puede decirse respecto a
los medios de producecién.

Mirédndolo bien, representa ésto, dicho en términos generales, una
de las revoluciones econémicas més grandes de todos los tiempos; no
es nada menos que un enorme salto hacia adelante en el desprendi-
miento de la humanidad de sus enlazamientos naturales. Indudable-
mente, la era econémica ha llegado a una nueva etapa, pues en una
reaccién curiosa, y a la vez comprensible, frente a los empefios por
desligarse econémicamente, vuelve a proveerse el suelo patrio en forma
tan abundante, tratando, igualmente, de autonomizar el domicilio .
propio en tal forma, que se produzea la independencia del extranjero,
al que nos unfa hasta ahora el trafico. Estas tendencias autirquicas
no necesitan implicar forzosamente un empobrecimiento; por el mo-
mento significan ellas solamente un notorio estrechamiento del mercado
universal. :

3. Las acumulaciones peligrosas

Conste, pues, que en la economia mundial se destacan, con menor
o mayor intensidad, las siguientes lineas evolutivas simultineamente,
0, como se observa en muchos paises, en intervalos cortos:

19 Desde algunos afios incremento descendente de poblacién, con-
trario al rdpido crecimiento de poblacién en el periodo anterior a la
primera guerra mundial.

2° Enorme adelanto téenico en el trafico, en la industria y
agricultura; evidentemente muy graduado desde las zonas altamente
capitalistas hacia las medianamente y neo capitalistas y hacia las semi
Yy apenas capitalistas.
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39 Fuertes tendencias de industrializacién en los antiguos terri-
torios de materias primas, y creciente autarquia en materias primas
en los antiguos paises industriales.

Esto significa que todos los sectores de la economia mundial van
pareciéndose cada vez més: en las regiones mis alejadas se desarrolla
la industria; en el alto capitalismo se inerementa la produccién de
materias primas; y, en casi todas las partes del mundo parece des-
plegarse una euota descendente de natalidad, con la consiguiente alte-
racién en la estructura demografica y modificacién del consumo. La
faz econémica de la tierra, antes arrugada y hendida, muestra ahora
facciones lisas, faltas de expresién. La economia mundial se asemeja
a una metrépoli, donde el gentio se aglomera, a determinadas horas,
en los paraderos de los medios de locomocién o delante de los cines y
teatros; y donde, a ciertas horas, inunda los bares, los restaurantes
y las calles. En las ciudades se consigue dominar tales acumulaciones,
porque obedecen a un horario diario, o bien a las condiciones de cada
estacién del afio, pudiendo preverse, por lo tanto, con bastante exac-
titud. En la economia mundial, en cambio, los paralelismos, las acu-
mulaciones y sus leyes al haberse registrados ellas —cuestan fijarlos
en lo que respecta a su accién temporal. Es ésta la funesta conse-
cuencia de la progresiva eficacia de los medios de comunicacion
(correo, prensa, radio, cine, ete.). Podria hablarse —segtn la palabra
de Hegel— de una ironia en la historia universal, pues mientras mayor
son las analogias entre las formas vitales y econdémicas de los diversos
pueblos, menor son sus sentimientos de fraternidad, idolo de la revo-
lueién francesa. El odio aleanza més bien al vecino y no al forastero,
y mas bien a la estirpe y no a los huéspedes desconocidos. De tal
suerte, esta aproximacién ha causado dafio a la economia mundial,
yendo en aumento progresivo el nimero de los odiosos competidores,
que reemplazan a los distinguidos clientes comerciales.



