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Resumen

A pesar de sus origenes como parte de la filosoefi@l hubo y hay una dificil relacion entre la
ciencia econémica y la ética. La corriente predemta del pensamiento econdémico, inspirada sobre tod
por la obra de Milton Friedman, sostiene que dedistieuna economia positiva libre de juicios déova
Pero otros prestigiosos economistas presentan into jple vista opuesto al sostener la necesidad ae un
mas fructifera relacién entre ambas disciplinas. tiwestiones morales se presentan con frecueneh en
andlisis econodmico y no parece razonable la priétenie presentar a la ciencia econémica como reutra
en cuestiones valorativas. Ademas, cabe preguntsirda economia de mercado necesita de un
comportamiento ético para ser sostenible. El cancdp racionalidad pertinente para la disciplina no
puede ser el lamado modelo clasico de racionalddeberia adoptarse un concepto més integrador que
vincule fines y medios.
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Abstract

In spite of its origins as a branch of moral phijplsy there was and there is an uneasy alliance
between the economic science and ethics. The medémst economics, mostly inspired by Milton
Friedman advocates uphold a value free positivensei. But others prestigious economists hold anothe
viewpoint and support a necessary and more fruildtionship between ethics and economics. And
moral questions arise continuously and it is facHed to portrays the economic science as valugaileu
Besides it is relevant to inquire if the market mmmy needs ethical behavior to be sustainable. The
concept of rationality relevant for the economicgesce must depart from the so-called classicalehod
of rationality and adopt a more integrative conagpttionality that entails means and ends.
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INTRODUCCION

Are Ethics a purpose or a limit?
Lord Acton

En sus comienzos los estudios econdémicos tmmeparte de la filosofia
moral. Sin embargo, esa posicion fue abandonadégéin momento y, en el presente,
son pocos los economistas que aceptan abiertanumateposible vinculacion entre
ambas disciplinas, dado que el pensamiento predm@nsostiene que la ciencia
econdémica debe estar libre de valoraciones. Essdate indagar como se pudo haber
llegado a este estado de cosas que, sin embarghom@conomistas prestigio5os
juzgan insatisfactorio.

Aristételes consideré las cuestiones econdmicasudgtica Nicomaquey en
la Politica como formando parte de estudios mas amplios ddeirétiza y politica
Tanto en la Edad Media como en la Edad Modernaege & la economia como parte
integral de la filosofia moral, aunque con un papebordinado respecto de las
cuestiones mas especificas de caracter ético §gieol En las universidades del siglo
XVIII la ensefianza de la economia integraba lognamas de filosofia moral.

Adam Smith, considerado como el “padre de danemia”, sucedi6 como
profesor de filosofia moral en la Universidad deasgbw a su maestro Francis
Hutcheson. Smith, influido por las ensefianzas ddchdégon, continué con la
estructura del curdo De este modo la Economia continué formando paeteun
esquema mayor de filosofia moral.

En su obralLa teoria de los sentimientos moralddam Smith discute una
amplia gama de valores o virtudes, algunos de Uates vuelve a plantear en su obra
cumbrelLa riqueza de las nacione&n la primera obra aparecen mencionadas las
virtudes de la prudencia, la vigilancia, la cirquescion, la templanza, la constancia, la
firmeza y la justicid Finalmente, para Adam Smith la benevolencia @gacemo la
virtud de mayor nivél

En sus escritos relacionados con la Economia Adamth enfatiza la
importancia de algunas virtudes en los procesosmdmiros. Asi sostiene que el

! Entre ellos deben citarse varios Premios Nobel.pEmer lugar se destaca Amartya Sen, pero
también, Gunnar Myrdal, James Buchanan, Jos&ilglitz, John Harsanyi han buscado
restablecer conexiones entre la economia y leofil@snoral.

2 De acuerdo con Aristételes la Economia seria wi@ntia practica” pues su objeto es un tipo de
accion humana y por lo tanto es una ciencia md@#l. Crespo, R.F.La Economia como ciencia
moral, Ediciones de la UCA, Buenos Aires, 1997.

% El curso de Hutcheson estaba constituido por dotes la virtud y la ley natural. lEBconomia
estaba incluida en esta segunda parte. Cfr. RdSs, The Life of Adam SmithiClarendon Press,
Oxford, 1995.

* Entendida en sentido de justicia conmutati@é. Smith, A., TheTheoryof Moral Sentiments
1759.

® Como hace notar Alvey esto deberia ser tenidauenta por todos aquellos economistas que sostienen
que la avaricia y el egoismo son hipoétesis normatketodas las ramas de la economia. Cfr. Alvey, J.E
“A Short History of Economics as a Moral Sciencéhe Journal of Markets & MoralityWol 2, N° 1,
primavera 1999.



proceso de acumulacion del capital resulta cryséah el crecimiento econémico vy,
dado que el mismo deberia ser el estado normaladsotiedad, se lo deberia
promover. Para ello resulta fundamental la virtugl ld prudencia. Ademas, la
benevolencia deberia ayudar a evitar la alienagi@nse deriva del funcionamiento de
la sociedad comercial.

A pesar de estas evidentes demostregide la importancia que Adam Smith le
asignaba a las cuestiones morales, con postedosdao ha querido identificar con
la posicidbn que sostiene que la ciencia econénmete eéstar libre de valores y que la
gente se comporta de modo egoista de acuerdo wcoprapio interés. En realidad,
Adam Smith veia a la prudencia, entendida comanian de las dos cualidades de
razon y entendimiento por un lado con el autocéntrcecuanimidad por el otro,
como la virtud mas provechosa para el individucayque dominaba la mayor parte
de las acciones del grupo social. Pero el autoglamirpuede ser identificado con el
interés propidy la prudencia va mucho mas alla del autocontriol.esnbargo, muchos
han querido ver en la obra de A. Smith la propuestduyente de acciones basadas en
el interés propio que llevarian al mejor resultafin.apoyo de esta hipétesis se suele
repetir hasta el cansancio la muy conocida cita:

“But man has almost constant occasion for the helgsobrethren, and it is in
vain for him to expect it for their benevolenceyonllt is not from the benevolence
of the butcher, the brewer, or the baker, that wpeet our dinner, but from their
regard to their own interest. We address ourselnes,to their humanity but to their
self-love and never talk to them of our own netiesshut of their advantages’

En realidad, como bien hace notar Amartya Sen, @rariterior cita A.
Smith procuraba establecer como se llevaban @ dab transacciones normales
del mercado y como operaba la division del t@ab&je modo alguno pretendia
sostener que el autocontrae(f- lovg, o siquiera el concepto ampliado de
prudencia, habria de constituir el mejor fundato de la sociedad. Por cierto,
Adam Smith sostenia que no debia haber una maiivagiica en el comportamiento
de los individuo® Su defensa del comportamiento basado en el priopéoés
siempre aparece en contextos muy especificos, &mtim atinente al problema bajo
consideracion como al periodo en que el mismo mept& Ademas, en otras
partes de su obra Adam Smith presenta fuertegasimorales al funcionamiento
de la economia. No hace, por cierto, apologiatdéls quo

En definitiva, estas posiciones de Adam Smith nalaavla tesis positivista de
gue enlLa rigueza de las nacionese presentaba una ciencia econdmica basada solo
en hechos y libre de valoraciones. Esto plantesde el comienzo, serias dudas
respecto de la orientacién tomada por el pensamactualmente predominante en la

® Que Adam Smith denomirself-love.

" Cfr, Smith, A., An Inquiry into the Nature and Cessof the Wealth of Nationseprinted
Clarendon Press, Oxford, 1776.

8 Cfr. Sen, A., On Ethics and EconomiBsackwell Publishing, Oxford, 2003.

° En un aviso que aparece en la tercera ediciom Béglieza de la Nacionekel afio1784 Adam Smith
aclara que sus reiteradas referencidhe present state of thingsleben ser siempre interpretadas para
el momento en que fue escrita la correspondientéoad(1775-1776 para la primera edicion y 1783-
1784 para la tercera). Una notable diferencia amn pesentes seguidores que pretenden una ciencia
econdmica asocial y ahistorica.



ciencia econémica.

Entre los economistas que siguieron a Adam Smithi@wan a perfilarse
dos lineas de pensamiento. Thomas Malthus, fe el primer profesor de
Economia Politicade Inglaterra, siguié la linea de Smith y ubicabka @&conomia
como a una ciencia mofatonsiderando que “las causas de la riqueza y pahtez
las naciones” eran el principal objetivo de losudsts econdmicos. El predominio del
pensamiento maltusiano fue pronto desplazado psurgimiento de David Ricardo,
cuyas contribuciones aparecieron en forma simuitéoa las de Malthus.

De acuerdo con el pensamiento de Ricardo la Ecannmdebia ser considerada
como una disciplina moral sino que debia tsatade una disciplina técnica y
estricta como la mateméatica. De acuerdo conirdluyente obraPrincipios de
Economia Politica vy tributacigrel principal problema de la disciplina no era de
indole moral sino que se referia a la distribucidel producto entre beneficios,
salarios y rentas. En su momento, la infliemoetodolégica de Ricardo fue
considerable y es probable que haya marcado &bidé& camino que fue apartando
la economia de la filosofia motal

John Stuart Mill adopté una posicion intermediar Bo lado, considera que
las ciencias morales estan atrasadas respectcs deelecias fisicas y propicia que se
apligue a las primeras el método de las segundgs.dn los hechos no propicia una
ciencia econdémica libre de valores y consideralgurisma puede ayudar a mejorar la
condicién humana.

Con posterioridad a Mill comienza el predominio @gifoque de la ciencia
econdémica que Amartya Sen denomina como “de lanieg@” y que contrapone al “de
la ética”. El enfoque de la ingenieria se ocupacdestiones logisticas, relacionadas
con los “medios” y deja de lado los “fines” que mensideran dados. La conducta
humana en materia econOmica esta orientada porivarosimples y facilmente
caracterizables. Si bien Sen reconoce que ningidm dichos enfoques puede ser
considerado en forma pura, ya que muchosrexges del enfoque ético se
preocuparon también de las cuestiones méas técpitmyisticad®, las diferencias de
énfasis en las distintas probleméticas permitecaubén el enfoque ético a Adam
Smith, Thomas Malthus, John Stuart Mill, Kaflarx y Francis Edgeworth y en
el de ingenieria a William Petty, Francoisie®@nay, David Ricardo, Augustine
Cournot, W. Stanley Jevons, Leon Walras y Alfredrdall®, Debe notarse gue este
altimo autor apoyo la propuesta de W. S. Jevongatabiar la denominacion de
“Economia Politica” a “Economia” para dejar bien @aro que la disciplina debia
ocuparse de hechos y no de valores o de polititaso también es cierto que
opinaba que la economia debe servir a un propdmibal que seria aliviar el
sufrimiento moral que nos rodea.

10 Esto era natural dada su condicién de ministria dtglesia.

1 Cfr. Alvey, J.E.op. cit, 1999.

12 ndemés, Sen sostiene que ambos enfoques debesfem tn lugar en la moderna ciencia
econdmica, tal como lo tuvieron en los escritobbdeeconomistas clasicos.

13 Aunque menos conocidos que los anteriores, derdmueon el anélisis realizado por Ricardo
Crespo, corresponderia ubicar también en estaemtata Nassau William Senior y John E. Cairnes. Cfr
Crespo, R.Fop. cit, 1997.



El enfoque ético en la ciencia econdémica se débdit forma considerable en
el curso del siglo XX. Una explicacion importantarg este desarrollo puede
encontrarse en la adopcion del enfoque epistentaddel positivismo que exige
excluir las consideraciones morales como condicitatesaria para asegurar la
naturaleza cientifica de la Economia. Esto se nagftazado por el aparente éxito del
método de las ciencias naturales que se procuephiear en esta disciplifia

Algunos autores responsabilizan parcialmente dee estmbio a Lionel
Robbins por el enfoque metodoldgico positivista @a®ptdé en una obra que tuvo
bastante difusién y presenté una definicion ldeEconomia, que fue aceptada
por generaciones de economistas, que excluia finkks como datos exdgenos a la
ciencia econ6mica y consideraba a las comparaciaterpersonales de utilidad como
subjetivas y también exégenas

También se mencionan las obr&slor y Capital de John Hicks, los
Fundamentos del Analisis Econémide Paul Samuelson y l@eoria del Valor
de Gerard Debreu, que capitanearon la revitudormalista de los afios treinta,
como parcialmente responsables del significatdesvio que se produjo en el
sendero del pensamiento econdmico desde la vaarhacia la eleccidf. También
contribuyeron a la supremacia, por lo menos ptearia, del enfoque de
ingenieria. Otra importante contribucion a estta@do de cosas puede, sin duda, ser
atribuida a un trabajo de Milton Friedman que a{er influencia sobre varias
generaciones de economistas en todo el ntlindo

En ese trabajo Friedman, siguiendo a Keynes padfatiza la distincion entre
la economia positiva y la economia normativa y isonset que la primera es, en
principio, “independent of any particular ethical position armative judgementya
gue debe ocuparse de “lo g€’ y no de “lo que debe ser” y que debe ser una “cenci
objetiva” en el mismo sentido en que pueden sadaiencias fisicas. Por otra parte, la
economia normativa debe ocuparse de lo que debéusdamentalmente de los fines
de la actividad econdémica. Friedman también indice existe un “arte de la
economia” que se ocuparia de fijar un sistema dgagepara el logro de un
determinado fin. Si bien no lo expresa explicitarmesstas dos ultimas disciplinas
constituirian la “politica econdmica” cuyas conahmes deben apoyarse sobre las
predicciones de la economia positiva.

Friedman considera que la economia normatiwvaes independiente de la
economia positiva pues toda propuesta de politcad@mica deberia basarse en “las
predicciones acerca de las consecuencias que solrégan al hacerse una cosa en

14 Este reduccionismo metodoldgico, presente solie tn el llamado modelo neoclasico, ha sido
criticado por economistas como Carl Menger, Ludwig Mises y Friedrich A. Von Hayek, quienes,
sin embargo, no llegan a volver a considerar laeeta como una ciencia moral. Cfr. CrespogRcit.,
1997.

5 Cfr. Robbins, L., Essay on the Nature and Significance of Bodo ScienceMacmillan,
London, 1936.

'y un cambio de énfasis en el concepto de valdizatio en la disciplina. De valores morales,
sociales y culturales se pasa a la consideracitvetieres de cambio”. Cfr. Klamer, A., “A revaluati of
values in economics$ociety and Economyol. XXI, N° 4, 1999.

Y Cfr. Friedman, M., “The methodology of Positive dBomics”, en Essays in Positive
Economics University of Chicago Press, Chicago, 1953.



vez de otra, predicciones que deben estar assamnplicita o explicitamente,
en la economia positivd’ Sin embargo, de acuerdo con Friedman no existe un
relacion uno a uno entre la economia positiva ydamativa debido a las diferencias
existentes en los respectivos sistemas de valoiskds de los individuos. Sin
embargo, de acuerdo con Friedman no existe uneigelano a uno entre la economia
positiva y la normativa debido a las diferenciadstextes en los respectivos
sistemas de valores basicos de los individuos. ,PEr@dman sostiene que los
desacuerdos en materia de politica econdémica g@ami mas en controversias respecto
de las predicciones, que deberian desaparecerlcavaece de la disciplina, que en
desacuerdos sobre valdres

Esta posicion de una ciencia econdémica avaloras/@ompartida hoy por la
mayoria de los economistas que no se encuent@modos si tienen que
introducir en sus analisis cuestiones éticasoyates. Las posiciones controvertidas
de un grupo de economistas, aunque sean del altisivel que mencionaramos al
comienzo, no alcanza para revertir el estado gldeda disciplina que en su corriente
predominante sigue adhiriendo al enfoque de lxiglac

Sin embargo, los economistas que rechazampolsibilidad de introducir
cuestiones valorativas y éticas en sus analisicpasiderarlas no pertinentes, aceptan
que la ciencia econémica positiva es relevante [gapolitica econémiéd Pero esto
no debe ser visto como una contradiccion puesraat@l enfoque de la ingenieria,
consideran que la ética puede influir sobre fses que presenta la politica
econdmica mientras la ciencia econdmica propmsmedios para alcanzar tales fines
de la manera mas eficiente.

Pero la tarea del economista es un poco maAmplicada. Politicas
alternativas para alcanzar un determinado fin puedeer distintas consecuencias,
ademas del objetivo especifico que se pretendeyalmmaciones morales diferentes.
En definitiva, al determinar todas las posibles seanencias de dichas politicas
econémicas alternativas parece dificil poder ev@aconsideracion de cuestiones de
indole moral. Muchas veces son justamente lasionestmorales o valorativas las que
inciden de forma determinante en la eleccién ddaierminado curso de accfn

Hay que tener en cuenta que en la actividad pufakide los economistas es
muy dificil poder separar la parte puramente técme la parte valorativa. Ya Fritz

18 Cfr. Friedman, M.op. cit.,1953.

! Respecto de los cualésen can ultimately only fight’Cfr. Friedman., M.op.cCit.,1953.

20 Cfr. Hausman, D.M., y McPherson, M.¥conomic Analysis and Moral Philosoptyambridge
University Press, 2000.

2 Boulding, K. definia el caracter moral de la eaofepor un enunciado acerca de un rango ordenado de
preferencias entre alternativas. Elegir la que sasidera “mejor” implica formular un juicio de
valor y definir un “valor comun”. Cfr. Boulding, K., “Economics as a Moral Scienc&merican
Economic Review/ol. 59, N° 1, 1969.



Machlup habia sefialado en 1969 que muy pocas veceda tarea de politica
econémica, el problema aparece formulado en fotara’ty las cuestiones puramente
técnicas no lo son tanto. El economista necesitaniaprender acerca de la ética para
interpretar cabalmente los objetivos que planteas hacedores de la politica
econdémica. Los cursos de accidon y el analisis decsmsecuencias aparecen casi
siempre influenciados por los valores de quierddaosuld™.

Como bien hacen notar Hausman y McPherson las iconest morales y
éticas afloran continuamente, aunque sea de fomnaxplicitd*. Es cierto que hay
partes de la ciencia econémica que no parecerianretacionadas con consideraciones
de tipo ético y que, de algin modo, estarian coreido el enfoque de la
ingenieria. Sin embargo, hay que aceptar que exipte lo menos, tres maneras en
gue tales consideraciones asumen un caracter médega la disciplina y que moldean
la forma de hacer ciencia de quienes la practical) los economistas, como
cualquier otro ser humano, tienen valores éticas igfluyen sobre la forma en que
desarrollan su actividad cientifica; 2) los agergesndmicos tienen valores que
influyen sobre su comportamiento; 3) las iiasiones y politicas econdmicas
tienen impacto en forma diferencial sobre las peasq ello vuelve necesario realizar
evaluaciones éticas ademas de las evaluacionesasnte econdémicas.

En cuanto al primer punto resulta dificil sostempre existe una forma
realmente neutral de trabajar en ciencia. Elloiegccaun en el caso de las ciencias
exactas y naturales en las cuales puede obsenyaesk naturaleza y direccion de la
investigacion estan orientadas por los variadosextws sociales y cientificos de cada
épocd®. Tanto mas en el caso de las ciencias sociales la Economia. El tema de
la neutralidad de la ciencia y de la objetividatl cnocimiento cientifict ha sido
el centro de acaloradas controversias y, en foradapna, parece ir imponiéndose el
criterio que demanda “contextualizar”, sobre todo disciplinas donde el contexto
importa. Aunque es cierto que este punto de viategeria no afectar el criterio de
objetividad, si afectaria el hecho de que valomd#extuales den forma y condicionen
ese mismo conocimiento. El problema en realidaglartearia en caso de que se
aceptara la vigencia de un paradigma Kuhniano ercuel las teorias tendrian
vigencia y coherencia en el contexto de un puntoigia respecto del mundo que
estableceria la orientacion de la investigaa@ntifica, los problemas relevantes,
las preguntas a formular, las respuestas consieraceptables y la eleccion de los
hechos considerados pertinentes. Y hasta el lemgragl cual debe ser formulada la
teoria. Desde el inicio una disciplina desarrolladaal contexto estaria impregnada de

22 Cfr, Machlup, F., “Positive and Normative daomics”, en Robert Heilbroner (edgonomic
Means and Social Ends: Essays in Politicaloritanics Prentice-Hall, Englewood Cliffs, NJ, 1969.
% Este problema de la no neutralidad valorativa siger cierto exclusivo de la economia o de otras
ciencias humanas o0 sociales. También en d&scias biologicas y exactas aparecen estas
cuestiones en la eleccion de los problends, los métodos de contrastacion, de la forma de
someter a prueba las hipotesis. Cfr. Nagel, Ea, estructura de la ciencia. Problemas de la ¢égi

de la investigacion cientificdRaidos Buenos Aires, 1968.

24 Cfr. Hausman, D.M., y McPherson, M.8p. Cit.,2000.

25 Cfr. Wilber, C.K., ., “Ethics and Economics” @e Handbook of Economic MethodolpBavis, J.B.
Hands, D.W. Maki. U., (eds.), Cheltenham: EdwarghbiE| 1998.

% Cfr. Ruphy, S., “"Empiricism all the way down": defense of the value-neutrality of science in
response to Helen Longino's contextual empiricisigrspectives on Scienc&/ol. 14, Issue 2,
summer 2006.

2" En el sentido de neutralidad valorativa.



valoraciones.

Desde otro enfoque se ha sefalado la necksie distinguir entre
imparcialidad y neutralidad en la cierffiaLa condicién de imparcialidad es
necesaria para la construccién de teorias ciemgifi@dlidas y ello requiere que su
evaluacién sea hecha en términos de datos empfiia@dores epistémicés Sin
embargo, esto no es suficiente para asegurar laafidad de una teoria, que aun
siendo aceptada de acuerdo con el criterio antarmresultaria neutral en términos
de valores, pudiendo favorecer ciertos particulasdsres sociales y moraf8s

En relacion con los valores de los agentes ecomm@nidebe sefalarse que si
bien es cierto que, como se ha visto, estos swglentarse por su interés propio, no
puede ignorarse que también sus valores moralesentieincidencia en su
comportamiento. Y muchas veces no seria posibkrprdtar el mismo si no fuera
desde esta perspectiva. Y no es tarea facil coml@gaismo con altruismo v,
ademas, incorporar valores morales en una funotatiidad. Sen ha propuesto
gue los valores morales (equidad, libertacdhnestidad, responsabilidad, entre
otros) integren una funcién de metapreferenciasinfligiria sobre el ordenamiento de
las preferencias ordinarids Otros autores sefialan que tales valores también
pueden ser visualizados como restricciones ennglorale elecciones disponibles para
el agent&.

Finalmente, en lo que atafie a las instituciones lgsapoliticas econémicas
el hecho de guiarse en la mayoria de los analmisep 6ptimo paretiano, como el
objetivo a alcanzar, poco nos puede decir magdallque toda politica que beneficia a
alguien sin perjudicar a nadie implicara una agmim para la sociedad. Pero esta
constituye la posicion del utilitarismo consecueatista y, en el caso que
estamos considerando s6lo toma en cuenta un Umicjucto de consecuencias:
los efectos sobre las utilidades de los agentesag¥i resulta pertinente la
referencia a la controversia sobre los medios yfioss. Es claro que alcanzar
tal Optimo puede implicar el uso de medigee pueden ser moralmente
inaceptables. De igual modo, bajo ciertas circumtsés, pueden resultar inadmisibles
otros aspectos que normalmente se consideran ma&mstrumentales y moralmente
neutros como, por ejemplo, el mercado que tambiéede ser objeto de
preferencias y reglas fundadas en la &tic&6lo recurriendo a las creencias
morales y preferencias de los agentes resultacekidi el caso analizado por R.
Titmuss referido a los diversos sistemas para ebtsangre humana. Comparando los
casos de Inglaterra (donantes voluntarios), Estadoglos (parte de donantes
voluntarios y parte comprada a un precio de mejcgdlapon (antes de la 22 Guerra
Mundial un sistema de donacién voluntaria y luegp ld guerra un sistema de
comercializacion) llega a resultados sorprendepggs consistentes. Bajo un sistema

2 Cfr. Lacey, H.Js Science Value FreeRoutledge, London, 1999.

29 Como, por ejemplo, adecuacién empirica, poderieagplo, poder predictivo, relacién con otras tasri
ya aceptadas.

%0 Cfr. Lacey, H.pop. cit.,1999.

3L Cfr., Sen, A.op. cit, 2003.

32 Cfr. Wilber, C.K.,op. cit.,1996.

% Como, por ejemplo, cuando se quieren realeza el mercado operaciones como el suministro
de sangre o se quiere comercializar la maternidédogada. Cfr. Wilber, C.Kgp. cit.,1998.



de comercializacion en el cual se compra slangre la oferta disminuye
drasticamente respecto del caso en que se obéiEnpa donaciones voluntarids

Kenneth Boulding plantea otro enfoque relativo giéncia en general, que por
supuesto incluye a la ciencia econdémica, en el saatiene que la misma no puede
estar divorciada de las cuestiones éticas. Baogldimtiende a la ciencia como un
proceso de aprendizaje de las personas que surgiertas subculturas de la sociedad
humana. Define como subcultura a un grupo de passquoe aceptan un conjunto de
valores comunes, es decir un sistema ético, que plsnite comunicarse. La
subcultura cientifica tiene un fuerte sistema derea comunes sin los cuales el
proceso cientifico no podria haberse producido. prirscipales valores serian la
veracidad, la curiosidad, la medicion, la cuJaa#cion, la observacion y
experimento cuidadoso y la objetividddRespecto de esto puede discutirse cuales de
los anteriores constituyen valores éticos y cualesultan esenciales para la
existencia de la subcultura cientifica. Pero swstercia parece estar mas alla de
todo cuestionamiento.

En definitiva, en la llamada controversia de iealores (0 de los juicios
de valor) se enfrentan las dos posiciones resefidg@arimera que sostiene que la
ciencia econdmica es libre de valoracionesrffrei), tan éticamente neutral como
pueden serlo las ciencias de la naturaleza, ygarsi posicion de acuerdo con la cual
la economia, como otras ciencias humanas, no pestde libre de juicios de valor.
Como bien muestra Vazquez Presedo los valoresneatrda ciencia econémica por
varias puertas que la vinculan con lo bueno, td, o verdadero, sin olvidar la
posible impregnacion valorativa del método cledf®.

Por otra parte, aceptar la distincion propuesta paiedman entre
Economia Positiva y Economia Normativa implicarian cierto modo vy
contrariamente a lo pretendido, asignarles a lamgna un papel subordinado respecto
de la segunda. Si la Economia Positiva tiene coamzidn proveer un sistema de
generalizaciones apto para predecir adecuadamastednsecuencias de cualquier
cambio en los datos del problema, su funcién daride actuar como un auxiliar de
la Economia Normativa al predecir los resultados ndedidas propuestas por la
politica econdmica.

Otros autores han propuesto un enfoque distintpeses de la ineludible
relacion que existe (o deberia existir) entre l@rBenia y la ética fundada en las

% La logica subyacente es que algo esencial pavédéacomo la sangre tiene un valor intrinseco que
no puede ser representado por un precio de mergddgar dicho precio ese valor parece diluirse.
Cfr. Titmuss, R.,The Gift Relatinship: From Human Blood To Sociali®g Random House, New
York, 1971.

% Cfr. Boulding, K.E.op.cit.,1969.

36 cfr. Vazquez-Presedo, V., “Ciencia econémica yisicde valor’,Anales de la Academisacional

de Ciencias EconomicaBuenos Aires, 1978.



dimensiones éticas que tienen las eleccionesaercbnomia de mercado. En este
sentido se han sefialado cuatro cuestionesayigerecesario dilucidar para ahondar
en la comprensién de esa compleja relaéiéha primera pregunta a formular se
refiere a si la economia de mercado necesita deooportamiento ético para que su
funcionamiento permita obtener los resultados qudad misma se esperan. A favor
de este punto de vista se pueden citar, como rpéssentativas, las opiniones de
dos Premios Nobel: Kenneth Arrow y Gary BeékerEs evidente que las
transacciones del mercado, aunque fuesen libreslyntarias, deben llevarse a cabo
en un marco de honestidad, integridad, equidaddemtia, responsabilidad, que
configurarian el llamado “comportamiento ético’rpaue el sistema resulte aceptable
para los actores involucrados y perdurable emrglgdo.

La segunda cuestion se refiere al hecho de sitaggubosible que un sistema
basado en la competencia y, eventualmente, envididad, pudiera aceptar la
vigencia de un codigo moral que pusiera un tdmia las actividades y
transacciones. En este aspecto debe enfatigaessin tal codigo el sistema mismo
no podria existir pues para decidirse a entrar lemiemo todo individuo racional
deberia esperar un comportamiento de este tipaslasciados en el comercio. Caso
contrario el sistema no seria viable. Adam Smifiosia que los seres humanos nacian
con un instintivo sentido moral de conciencia ystfia para sus congéneres, que les
permitia relacionarse y vivir en sociedatlTheir good agreement is an advantage to
all; and if they are tolerably reasonable peopléey are naturally disposed to
agree™.Ello puede ser cierto tal vez en la mayoria decsos aunque no pueden
dejarse pasar los conocidos y destacadoss cdsocomportamientos corporativos
e individuales faltos de ética. Pero, es tambiédese que si ellos fueran la norma el
sistema dejaria de funcionar.

Ahora bien, la tercera cuestion surge de las dgdasla segunda genera y se
refiere al hecho de que fuese posible (y probahle)el sistema de mercado generase
por si mismo el comportamiento ético 6ptimo paegasr su supervivencia. El punto
de vista de Arrow es que nada lo garaffiza que habra incentivos para que
individuos u organizaciones se desvien y, en cames®ia, Serian necesarias normas y
regulaciones para evitaffo Por supuesto existen opiniones opuestas comoela d
Friedman para quiefgood business is good ethics”.

La ultima cuestion esta implicada en la referemacla sostenido por Arrow: la
necesidad de regulaciones. Hasta Friedman aceptdla existence of free market
does not of course eliminate the need for goverang@m the contrary, government is
essential as a forum for determining ‘the rulestlé game™?.Existen, por cierto,

87 Cfr. Vranceanu, R., “The ethical dimension of emmic choices” Business Ethics: A European
Review Vol. 14, N° 2, abril 2005.

3 Cfr. Arrow, K.J., The Limits of Organization, W.\WNorton, New York, 1974; Becker, G.S.,
“Altruism, Egoism, and genetic fitness: economicsl asociology”,Journal of Economic Literature
Vol. 14, N° 3, 1976.

% Cfr. Smith,op.cit.,1759.

0 Cfr. Arrow, K.J.,0p.cit.,1974.

1 |Los casos Enron, Arthur Andersen, WorldCom y otmeden ser ejemplos destacados de este tipo
de comportamiento. Y la ley Sarbanes Oxley wmgpuesta, aunque no totalmente satisfactoria.

42 Cfr. Friedman, M.Capitalism and Freedontniversity of Chicago Press, Chicago, 1962.



fundadas dudas de que el gobierno esté capacitdduca y aun moralmente, para
implementar tal tipo de regulaciones. Sin embariguna evidencia indicaria que,
frente a sonados escandalos crece en la sociedddnianda por comportamientos
individuales y corporativos mas éticos.

Un aspecto importante en la ciencia econémica agfetido al concepto de
racionalidad considerado como “el principio rectdg’ la disciplina. Tan fundamental
se lo considergue, aveces, se lo ha designado como el “principio esood’. Esto
supondria una idea muy clara e inequivoca respatsignificado de tal principio.
Pero ello no es asi. Existen distintos conceptosadenalidad en economia y en
otras disciplinas. E incluso se ha sefialado quedistintas ramas de la ciencia
econdmica se utilizan concepciones diferentes dierralidad que se han multiplicado
a partir del desarrollo de la teoria del consumalopmienzos del siglo XX, ya que ha
sido en el campo de la microeconomia donde seamitianalisis sistematicos de la
eleccién racionéf.

Pero ya los economistas clasicos habian planteaawersion del principio de
racionalidad que aun en el presente es aceptadanponos economistas e incluso
por cientificos de otras disciplinas sociales. &itbargo, pareceria que la racionalidad
econdmica es tan solo una parte muy reducida declanalidad. En consecuencia, no
seria adecuado que, para derivar una teoria o pcdcegeneral de la racionalidad y
del comportamiento racional, se pretenda generalizapartir de una concepcion
particular o aln de varias concepciones particslare

En la version de los clasicos un comportatoiercional implicaria que
las personas adoptan medios que, desde su punistderesultan adecuados para la
consecucion de los fines que pretenden alcanzae desmstituye sin duda un planteo
por demas restringido ya que solo pareceria liggtar sostener que las personas no
se comportan de manera estlupida. Esta concepcién racionalidad, también
identificada como “racionalidad neoclésica”, lsisan la tradicién de Hurffe sélo
se referia a la manera 6ptima de utilizar medios @dcanzar determinados fines sin
entrar a analizar ni el valor, ni la calidad o fomalidad” de los medios y tanto
menos de los fines. Y, ya desde Aristételes, se abeptado que en los
comportamientos humanos que se han asumido com@nades aparecen
implicados valores y preferencias. Y el modelo ictAsde racionalidad, que ha
dominado el pensamiento de la economia desde Heimenuchas ocasiones no ha
podido dar respuestas satisfactorias en el casarienalias” y de comportamientos
aparentemente “irracionales”. Con frecuencia susclogiones no se corresponden
con la “realidad” y aun aparecen como no mabtes de acuerdo con algun

43 Cfr. Machlup, F., “The Problem of Verificati in Economics Southern Economic Journal,
Vol. 22, 1955

“ Cfr. Cowen, T., “How Do Economists Think AbouRationality?”, en Satisficing and
Maximizing — Moral Theorists on Practical Reasdtdited by Michael Byron, Cambridge University
Press, 2004.

4 Cfr. Hume, D. A Treatise of Human Natur&739-40.



ejercicio de introspeccidh

La presencia comprobada de “anomalias” en comp@tdos quea priori se
esperarian como racionales puede deberse a qugédodes estan influenciados por
factores que los tedricos de la eleccion raciomalsitleran no pertinenfés Pero
también puede ser que las mismas se deban al Hedne los agentes no proceden del
modo que la teoria de la eleccién racional supsine, que es posible que estén usando
procedimientos heuristicos mas sencillos o que msmos sean los Unicos
accesibles dada la complejidad de las situacidbe@sio ejemplos de tales anomalias
de comportamiento pueden mencionarse el tema decdsts hundidos, el efecto
certidumbre, la aversion a las pérdidas, la inderde las preferencias.

Las anomalias pueden ser reconocidas y evitadase. d&berian cumplirse
una serie de condiciones para ellas. En primerrjygsede ubicarse el problema de
los costos de las decisiones incorrectas. Cuante afth fueren los mismos mas
probable serd que el agente reflexione y delibefie de alcanzar el mejor resultado
posible de sus acciones. Si el costo es bajo ncalddmasiados incentivos para un
proceso decisorio optimizador ya que la utilidadciadal esperada no sera elevada.
Otros factores que pueden jugar un papel de impdeaen evitar anomalias son
aguellos que pueden facilitar al agente ebmecer que su comportamiento no
conduce a un Optimo. Entre ellos se puede mencianaxperiencia, la pericia, la
visibilidad de los costos implicados y, desde yanieel de los mismdS. No
obstante, no puede dejar de considerarse & exentual en que las anomalias
fuesen consecuencias de las valoraciones del agentsonsideradas en el analisis
de optimizacion.

Un aspecto que no puede ser ignorado en materiantg de decisiones es el
referido al contexto, que tiene importancia cruced las decisiones que se
adoptan. Una simple reformulacién de alguna otesimportante puede llevar a
comportamientos opuestos segun esté formulada emintgs de pérdidas
potenciales o de ganancias potenciales. Aunqueedelsdunto de vista teérico una
alternativa fuese suboptima, debe tenerse en cuprgala misma sera elegida si
proporciona la posibilidad de evitar pérdidas. Etoday implicita una aversion a las
pérdidas que determina el curso que los agentebriamte eligen. Y en todas estas
fases del proceso de deliberacion que puede, ealerdnte,llevar a un curso de
accion, resulta inevitable la incidencia de losowed propios del agente asi como de
los valores sociales que contextualizan sus acepueliberaciones.

En tal sentido, pareceria adecuado incorpomros conceptos de
racionalidad que permitirian superar algunas edas limitaciones. Pero no todas
ellas. A la llamada “racionalidad instrumentaljue corresponde al modelo
clasico-neoclasico y que se manifiesta en lgueda de los mejores medios para

4 cfr. Aumann, R.J.,“Rationality and Bounded tiRaality”, Games and Economic Behayior
Vol. 21, 1997.

" Los llamados“instrumentally irrelevant factors’ Cfr. Anzer, C., “"How rational is rational
choice”,European Political Science EP®ol. 3, N° 2, Spring, 2004.

8 Cr. Anzer, C.op. cit.,2004.



alcanzar determinados fines, parece pertinenteirafteed conceptos de “racionalidad
sustantiva” que podria ser entendida como unamabiétad de fines y de incorporacion
de valores y la “racionalidad de procedimientos’e cge estaria ocupando de los
procesos por los cuales se decide seguir un cersmalon de acuerdo con reglas y
normas que la sociedad implementa. Y en este pemiwan nuevamente los
valores.

En un trabajo anterior se propuso adoptarcuaterio de racionalidad para
la ciencia econdmica que integrara los fines eorppmrara valores, superando la
limitada nocién de racionalidad instrumefitalEntre otras caracteristicas la misma
deberia tomar en cuenta objetivos que no respoatigradicional egoismo. Ya se
dijo que el altruismo puede constituir una motigacdel comportamiento humano
tan legitima como el egoismo y que no cabe desachemo irraciondf. Y debe
destacarse que para el caso de las empresas teda que, de acuerdo con un
tipo de racionalidad sustantiva, incorporen“rémponsabilidad socia® entre sus
fines no deberian ser calificadas como subversigat sociedad libre, tal como lo
harfa Friedmalt. Y no cabe desechar la posibilidad de que se mese
comportamientos de tipo akrafico que ya Aristételes consideraba como
altamente probables.

La propuesta se fundamentaria en la adopcion deagtelo algo similar al
modelo de las brechas presentado por S&affm la primera etapa (0 brecha) los
agentes proceden a deliberar y realizan unisialy escrutinio de sus fines
evaluando su factibilidad e incorporando valdedss como el honor, la amistad, la
honestidad, la equidad, la justicia, la libertdd¢cwedado de la vida y de la naturaleza,
entre otros. Este proceso de deliberacion estapiminddo por una racionalidad
sustantiva. Definidos los fines se deliberaria pangontrar los procedimientos y
procesos adecuados para alcanzarlos, de conforroatath informacion limitada de
gue se dispone y de acuerdo con las reglas y norgues la sociedad ha
implementado. También deberia evaluarse la coniliddith entre fines, para evitar la

49 Cfr. Montuschi, L., “El libre albedrio y los cormes de racionalidad y de eleccién racional en la
ciencia econdémicaRevista de Economia y Estadistiga). XLIV, N° 2, 2006.

50 cfr. Arrow, K., “Social Responsibility and EconamEfficiency”, Public Policy, Vol. 21, 1973.

1 Nos referimos a una RSE definida como “el loged &kito comercial de modo que se respeten los
valores éticos, la gente, las comunidades y el enanlibiente”. Cfr. Montuschi, L., “La responsabilida
social de las empresas: la brecha entre los pragcip las acciones’Anales 2004 de la Academia
Nacional de Ciencias Econdmicagpl. XLIX, Buenos Aires, 2006.

52 Cfr. Friedman, M., “The Social Responsibility ofuness is to Increase Its Profitfhe New
York Times Magazind3 de septiembre de 1970.

%3 Algunos autores identifican kkrasiacon la debilidad de la voluntad. Pero otros sostieque se trata

de estados diferente8krasia desde este punto de vista, implicaria que eltagaectia en contra del
mejor juicio y la debilidad de la voluntad impliGar revisar las propias intenciones como
consecuencia de una reconsideracién que muestdenEas que no seria razonable que el agente
tenga. Cfr. Holton, R., “Intention and Weakness\6l”, Journal of PhilosophyVol. 96 1999 y 'How is
Strength of Will Possible?' in S. Stroud and C Tdep (eds.) Weakness of Will and Practical
Irrationality, Oxford, Clarendon Press, 2003

% Cfr. Searle, J.RRationality in ActionMIT Press, Cambridge, MA, 2001.



presencia de algunos mutuamente excluyentes. Ea etstpa predominaria la
racionalidad de procedimientos. Finalmente se haerérribar a la Gltima etapa
donde el agente deberd evaluar los resultadasonsecuencias de sus acciones,
intentando determinar, de acuerdo con la racioadlidstrumental, si ellos fueron los
mejores posibles de acuerdo con los fines, los asedia informacion de que dispuso.
De acuerdo con esta propuesta los valores astafirmemente incorporados en
todo el proceso desde la generacion de los,fiaetoma de decisiones y en las
acciones mismas.

Y

La principal corriente actual del pensamiento eauiné acepta el enfoque de
la ingenieria basado en la concepcion de cieacia econdémica avalorativa que,
supuestamente, eximiria a los economistas de pl@ete cuestiones éticas y
morales. Sin embargo, de acuerdo con lo vistoyédares y las cuestiones éticas no
desaparecen magicamente por una decision del agaateealiza las acciones o del
investigador que las estudia y que procura forradds de acuerdo con modelos
estilizados que las excluyen.

Sin embargo, como se sefalara al comjereminentes economistas
disienten de este enfoque y piensan que la disaiplie ha empobrecido por la
adopcion de un excesivo formalismo exento deoreal en sus analisis. Por su
relevancia podemos reiterar la referencia a Eommios Nobel: Amartya Sen y
James M. Buchanan. Nos referiremos seguidamemiénaéro que obtuvo el Premio
en 1998 por sus contribuciones a la economia dakbtar.

Sen sostiene que la ciencia econ6mica se ha engbbrele manera
considerable al separarse cada vez mas de laffdosmral, sin desconocer por ello
los aportes fructiferos que el enfoque de la ireyémiha tenido en la consideracién de
varios problemas. Por otro lado, acepta que también la ética se visio
empobrecida por esa situacion ya que el enfoquadetico, especialmente en lo
referido al andlisis de fendmenos complejos derdefgendencia, campo donde se
habrian producido los mayores aportes, podria sgradicular utilidad para el estudio
de problemas éticos complejos, aun para el casqudeno estuvieran involucradas
variables econdémicas.

Pero, es en el campo de la economia del bienestaledpodrian apreciarse las
mayores ventajas de un enfoque integrado entredaoenia y la ética. De acuerdo
con Sen esta rama de la economia es vista concé@sper la tendencia dominante en
la disciplina, debido a que presume que en la mipmeden infiltrarse cuestiones
éticas y valorativas. Ello ha llevado a un virtexilio de esta parte de la ciencia
econdmica a la que se le permite recibir influenae los hallazgos de la economia
predictiva pero que, a su vez, no puede ejercarteefalguno sobre la misma. Ello
seria asi dado que las acciones humanas se suponardtivadas en forma

*Sen ejemplifica esta situacion con una referericéaso de las hambrunas. Cfr. Sen,dp.cit.,2003.



exclusiva por el interés propio sin admitirse queedan influir sobre las mismas
consideraciones éticas o juicios de vlor

Sen no deja de reconocer que en muchas ocasiobes ttemarse atajos, pues
resultaria imposible tomar en cuenta las innumesalkbmplejidades implicadas en
determinadas situaciones que deben ser consider®eas cefirse en forma por
demas estricta al limitado modelo del comportansieagoista guiado por el interés
propio impediria derivar relaciones fructiferasueq permitan cumplir con el
objetivo de comprender, explicar y predecircemportamiento humano y que
sirvan para la descripcion y el diagnostico de me@dos econdmicos y para la
implementacion de politicas. Sen duda que el modelanterés propio pueda cumplir
adecuadamente con estos propositos pues se estaj@gamnio de lado valoraciones
gue pueden estar incidiendo de modo roMtente en el comportamiento de
los agentes. Y esos aspectos podrian mejorar deaf@onsiderable la economia
positiva, tanto en su faceta descriptiva como epr&dictiva. En definitiva, no hay
evidencia significativa en favor de la hipotesisgle la maximizacion del beneficio
propio represente de manera adecuada el componi@mieal de los agentes
econdmicos ni de que el mismo hubiese de conducir@timo econémico.

En la tradicion de Adam Smith, James M. Buchandiatiea el importante
nexo que existe entre los valores sociales y lardrgcion econdmica y, en su analisis
del comportamiento econémico, incorpora las insitiiues que lo contextualizan y los
valores que lo orientdh La economia de mercado necesitaria de esasiaisties y
valores para constituirse en un importante motorctecimiento econdmiéd Es
posible aspirar a una mejora de la vida sociahjusnte por medio de cambios en las
normas y las instituciones que la rigen. Y la tadsh economista (politico) es
intervenir en el proceso de mejora institucionale¥ en el curso del mismo cuando
adquieren relevancia los valores y los juicios resa

Otros aspectos importantes del gobierno y de dgpegublica son considerados
en la obra de Buchanan, que se ubica en la froatdra la Economia y la Politica. De
hecho, el fundamento de sus méritos al otorgaeddRremio Nobel en 1986 fuhis
development of the contractual and constitutionasds for the theory of economic
and political decision- making”En su desarrollo de una teoria acerca de cémo se
toman las decisiones publicas (Public Choice T)eoutiliza los instrumentos
modernos del andlisis economico para estudiablgmas que se ubican en el
terreno de la ciencia politica. Buchanan definest@ eampo como “la politica sin
romanticismo” que se diferenciaria de la politicaegas en que ésta supuestamente
constituye una basqueda romantica de lo buenoeldadero y lo bello, y no es esta
la forma habitual de comportamiento de las persoAa$ Buchanan destruye esa
imagen idealizada cuando explica porqué gente dersia como “buena” se vuelve
sinverguenza cuando entra a formar parte de uregubi Es simplemente porque los
que acttian en el mercado politico (votantes, po#ity burdcratas) buscan satisfacer
sus propios intereses maximizando sus incentivosocoualquier otra persona. No es
gue sean particularmente perversos, sino que tEniivos para una buena gestién a

%% Cfr. Sen, A.op.cit, 2003.
" Cfr. Buchanan, J.MEthics and Economic Progresiorman, University of Oklahoma Press, 1994

%8 Cfr. Brough, W.T. y Naka. S., “Buchanan for theSIZCDentury" , este trabajo fue presentado para el
cumpleafios 80 del profesor James M. Buchanan//iipy.gmu.edu/jbe/fest/files/brough.htm



favor del interés publico son débiles y losmadores de decisiones politicas
son facilmente capturados por grupos de inter&de esta manera la teoria de las
decisiones publicas se transforma en un conjuntdeddas acerca de los fracasos
gubernamentalé%

Algunos han criticado esta teoria por considerariaica o inmoral al
suponer que las personas actian politicamente (cowtantes, politicos o
burécratas) inspirados por las mismas motivaciomes tienen cuando lo hacen
privadamente en el mercado: esto es por el progiErés egoista. Suponen que las
motivaciones en las elecciones hechas a favor@dicpe deberian ser mas altruistas,
orientadas por el interés general. Pero, Buchaeaala que los motivos que pueden
inspirar las acciones de las personas son varigdgse el modelo econémico se
concentra en uno solo dmany possible forces behind actionsy ello ser4 asi tanto
en la esfera publica como en la privada. Pero eioimplicaria que el modelo
explicativo bésico pierda todo su poder explicatiwva@ue los incentivos habituales
dejen de tener importancia.

Buchanan y Tullock exploran las reglas que orierghiproceso de toma de
decisiones publicas y distinguen dos niveles esstdecisiones. Uno es referido a la
“politica ordinaria” que alude a las decisioneshascen las asambleas legislativas y
otro es él de la “politica constitucional’ que das decisiones tomadas respecto de
las reglas para orientar la politica ordinaria,islenes que son las prioritarias y que
fijan los limites al dominio y manejo de los gobies. Esta distincion permite una
respuesta al llamado “teorema de la imposibilidéel’K. Arrow quien probd que la
democracia, interpretada como la regla de la may@foduce resultados injustos e
ineficientes y no promueve el interés publico. Bnsecuencia, esa regla deberia ser
transformada en una institucionalmente impractEabgla de unanimid¥d Y todo
esto plantea ciertas dudas acerca de unaa“@e la democracia’, fundada en
el voto de la mayoria, que obtiene kktlad politica discriminando en
contra de la minorfd El andlisis de Buchanan y Tullock presenta uriticar
importante al “sacrosanto status en ciencia palitiel voto de la mayoria” que
aparece por demas dudoso tanto en lo referidai@media como en lo referido a justicia.

Pero los autores citados dan una respuesta stiisfaa la cuestion desde la
perspectiva tanto de la justicia como de la efidienLa regla de la mayoria puede
operar en el nivel de la politica ordinaria siemgue haya consenso en la constitucion
o en las reglas que fijan los limites a lo que puedcerse y lo que no puede hacerse
en ese nivel. Y en el tereno de la politica camstinal, en el que se aprueban esas
normas y reglas de la politica ordinaria, la ideaVdicksell de unanimidad o mayorias

5 Cfr. Buchanan, J.M. y Tullock, G.The Calculus of Consent: Logical Foundations of
Constitutional DemocragyJniversity of Michigan Press, Ann Arbor, 1965.

80 Cfr. Buchanan, J.M., “Public Choice. Politics Wittt Romance”,Policy, Vol. 19, N° 3, Spring
2003.

®1 En forma independiente pero casi simultanea tambiéncan Black arrib6 a un resultado similar. Cfr.
Arrow, K., Social Choice and Individual Valuedohn Wiley and SonNew York, 1951; Black, D.,
The Theory of Committees and ElectioBambridge University Press, Cambridge 1958.

52 Como lo sefiald Knut Wicksell en una disertacion #806. Cfr. Wicksell, K., “A New
Principle of Just Taxation” en R.A. Musgrave y AReacock (eds{lassics in the Theory of Public
Finance, St. Martin's Press, New York, 1958.

 Con lo cual no puede esperarse ni pretenderselajueisma preste su apoyo a las estructuras
politicas que la discriminan.



especiales puede ser incorporada en forma préctica

Pero, en definitiva, estos andlisis deben serwistono desvios al punto de vista
standard o dominante en la disciplina que prefsaguir con su tradicional enfoque
de la ingenieria. Mientras tanto, tal vez puedeceesiderado por lo menos sorpresivo
el cambio producido en el mundo de los negocioga dorma de operar la ciencia
econdémica pretende analizar con sus modelos astiiz En efecto, de manera
creciente ha ido adquiriendo importancia la “éecalos negocios” y el enfoque ético
en los negocios. Las demandas de la sociedad ejstcaccion en este sentido que,
por cierto, supera el mero cumplimiento de normesgylaciones legal&s

El analisis anterior, necesariamente incompleto,inglicativo de un estado
bastante insatisfactorio de la ciencia econdmiganece demandar un cambio en el
“paradigma” de la maximizacibn de beneficios e qthasta el momento ha
predominado en la ciencia econémica. Este mogkeloo representa buena parte de
la forma en que las empresas orientan sus acteslaeh la medida en que la
Responsabilidad Social Empresaria entre a formege e sus motivaciones. Ademas,
ha adquirido importancia creciente el llamado epie reputacidfi. Y, al final, se
espera que resulte gugood ethics is good business’Ademas, tanto para las
empresas como para los consumidores, habrd quédemnrsla eventual presencia
de motivaciones altruistas en sus funciones dedadil Como se ha mencionado, la
discusién se habra de referir tanto a fines comnmedios. Los fines seran multiples
en términos de los intereses de Iswkeholders.Y el analisis de los medios
debera ser muy cuidadoso pues la busqueda denefecien la utilizacion de ciertos
medios podria entrar en conflicto con alguno de @gereses multiples.
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